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I) MARCO JURIDICO GENERAL

1) INTRODUCCION


El marco legal en el que se desarrolla el comercio internacional se caracteriza por la coexistencia de leyes y/o disposiciones nacionales que comprenden obligaciones de derecho privado entre importadores y exportadores; y normas internacionalmente aceptadas en la concreción de operaciones comerciales, tales como los códigos del GATT derivados de las Negociaciones Comerciales Multilaterales (NCM).


En virtud de lo antes señalado y, a la existencia de normas administrativas (Ej: reglamentaciones aduaneras) del país de exportación y de importación, el marco jurídico del comercio internacional se ha tornado m s complejo.

La Organización de las Naciones Unidas; principalmente a través de su Comisión para el Derecho Mercantil Internacional (CNUDMI); ha impulsado el proceso de armonización del derecho mercantil internacional, a fin de reducir los obstáculos jurídicos al comercio internacional, que afectan especialmente a los países en desarrollo.

La Cámara de Comercio Internacional (CCI), desde su creación en 1919, ha elaborado normas universalmente aceptadas en el comercio internacional. (Ej: Las normas internacionales para la interpretación de las cláusulas comerciales denominadas INCOTERMS)

2) ASPECTOS JURIDICOS DE LA RELACION COMERCIAL


En una relación comercial inciden aspectos jurídicos procedentes de dos fuentes:

2.1) NORMAS DE DERECHO PRIVADO, que rigen la perfección y ejecución de un contrato de importación o exportación, referidas a:

2.1.1) Definición del contrato de compra; :designación de las partes, descripción de las 
mercancías, condiciones de pago, etc.

2.1.2) Obligaciones del vendedor; :transferencia de la propiedad, envío de la mercancía, 
etc.

2.1.3) Obligaciones del comprador; :recepción de las mercaderías, pago del precio, etc.


2.1.4) Contratos auxiliares; :de transporte, de seguro, bancarios, etc.


2.1.5) Resolución de conflictos;

2.2) NORMAS DE DERECHO PUBLICO O ADMINISTRATIVO, que rigen el comercio exterior, y que comprenden:

2.2.1) Reglamentaciones del país del exportador; :licencias de exportación, regulación de divisas, control de calidad, etc.

2.2.2) Reglamentaciones del país del importador; :disposiciones que restrinjan las importaciones o fijen cupos, leyes y reglamentos aduaneros, licencias de importación, normas industriales, técnicas y sanitarias, reglamentación de envases y embalajes, etc.

3) DERECHO APLICABLE EN TRANSACCIONES COMERCIALES INTERNACIONALES

3.1) DERECHO MERCANTIL NACIONAL E INTERNACIONAL

3.1.1) ASPECTOS GENERALES

Las normas de derecho privado son disposiciones destinadas a regular la relación entre partes contratantes cuando éstas revisten el carácter de personas físicas o jurídicas privadas.

Si bien las partes son básicamente libres para elegir las normas de derecho privado aplicables a su contrato, muchos sistemas jurídicos prevén disposiciones obligatorias cuyo objeto es asegurar un nivel mínimo de protección a consumidores u otros grupos interesados.


No hay un derecho mercantil de aplicación universal que rija los contratos internacionales, ni tribunales de comercio internacionales que se ocupen de las controversias originadas en este tipo de transacciones.


Por lo tanto, las obligaciones de compradores y vendedores pueden estipularse en:



a) El derecho interno del país del vendedor



b) El derecho interno del país del comprador



c) El derecho interno de un tercer país elegido por las partes

d) Otras normas legales (Ej.: convenciones internacionales; como la Convención de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderías (CNUC). Cabe destacar que las normas de la CNUC se aplican en principio sólo a contratos de compraventa de mercaderías entre partes con domicilio mercantil en Estados diferentes.:




* Cuando los Estados son Estados Contratantes, o 

* Cuando las normas de derecho internacional privado prevean la aplicación de la ley de un Estado Contratante (Art.1, p rr.1,ap. a) y b), CNUC)

No obstante, cabe destacar que las partes aún cuando una o ambas no residan en un Estado Contratante, pueden establecer que su contrato se regir  por las normas de la CNUC.

e) Reglas uniformes para la interpretación de los términos mercantiles (Ej.: los INCOTERMS de la Cámara de Comercio Internacional,

3.1.2) REPUBLICA ARGENTINA


Cabe señalar que en el caso de la Argentina, el Código Civil en sus artículos 8 y 12 reconoce la validez de los contratos otorgados fuera del país al estipular expresamente que:

"ARTICULO 8 - Los actos, los contratos hechos y los derechos adquiridos fuera del lugar del domicilio de la persona, son regidos por las leyes del lugar en que se han verificado, pero no tendrán ejecución en el República (Argentina) respecto de los bienes situados en el territorio, si no son conformes a las leyes del país (Argentina) que reglan la capacidad, estado y condición de las personas."

"ARTICULO 12 - Las formas y solemnidades de los contratos y de todo instrumento público son regidas por las leyes del país donde se hubieren otorgado."


Por otra parte, el Código de Comercio de la República Argentina no contempla en forma expresa esta cuestión y en su articulo 207 expresa:

"ARTICULO 207 - El Derecho civil, en cuanto no est‚ modificado por este Código, es aplicable a las materias y negocios comerciales".


En consecuencia, para las relaciones comerciales vale asimismo lo expresado en los artículos 8 y 12 del Código Civil antes transcriptos.

3.2) AUTONOMIA DE LAS PARTES


Casi todos los sistemas jurídicos permiten a las partes elegir el derecho que, conforme al juicio de las mismas, resulte el m s conveniente para regir su transacción comercial internacional.


Ese derecho puede ser el del país del importador, el del exportador, o el de un tercer país neutral. Muchas veces se escoge un derecho neutral en razón del nivel de desarrollo logrado (Ej.: derecho de seguros y de transporte marítimo británico).


La elección de un tercer derecho "neutral" es considerado por lo general razonable por los tribunales de todo el mundo.


Cabe señalar que este principio se aplica sólo al aspecto de derecho privado de los acuerdos.

3.3) NORMAS IMPERATIVAS


No obstante lo explicitado en el apartado anterior, resulta procedente destacar que pueden ser igualmente aplicables ciertas normas imperativas de Derecho Público de los países afectados por una transacción.

A efectos de este trabajo se entiende por Derecho Público al cuerpo de normas y prácticas administrativas que constituye el marco para las transacciones de exportación e importación, en interés público de un Estado particular.

Por lo tanto, el derecho público del país exportador (disposiciones sobre exportación, etc), el del país importador (disposiciones sobre importaciones, normas sobre seguridad de productos, etc.) y, el de cualquier país de tránsito puede ser aplicable a la operación comercial internacional, independientemente de la elección por las partes del derecho aplicable.

3.4) INEXISTENCIA DE ELECCION DEL DERECHO APLICABLE


Cuando un contrato no explicita el derecho por el cual se regir  la operación comercial internacional, usualmente se acepta que se debe regir por el derecho del país con el que est  m s estrechamente relacionada la transacción.


Normalmente se presume que el contrato est  m s estrechamente relacionado con el país donde la parte que vaya a efectuar la obligación característica del contrato tiene su residencia habitual o, sus oficinas centrales, en el momento de concluirse el contrato.


La prestación característica es en un contrato de compraventa la ejecución por parte del vendedor y, en un contrato de servicio, la ejecución por la parte que ofrece el servicio. El aspecto consistente en el pago de dinero no se considera generalmente como prestación característica.


Otros elementos , tales como el lugar en que el contrato se firmó y/o el lugar de ejecución ya no se consideran particularmente relevantes.

3.5) CONVENCION DE LAS NACIONES UNIDAS SOBRE LOS CONTRATOS DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS (CNUC)


La finalidad de este instrumento - concluido el 11/04/80 en Viena con los auspicios de la CNUDMI - es establecer un sistema jurídico único para toda compraventa internacional de mercaderías, simplificar la compraventa internacional de bienes al someterla a normas jurídicas uniformes y, consecuentemente, sustituir con sus disposiciones las diversas legislaciones nacionales.

El convenio se aplica automáticamente a todos los contratos de compraventa internacional entre partes de los países que lo han ratificado  o se han adherido a ‚l. Sin embargo, si en el caso concreto de una operación el exportador y el importador desean formular por escrito sus propias condiciones contractuales, en lugar de aplicar el convenio, pueden hacerlo en función de un acuerdo explícito entre ellos.


La CNUC; que entró en vigor el 01/1/88; ha sido ratificada o ha recibido la adhesión inicialmente de - entre otros -los siguientes países al 31/12/91:

Alemania, Argentina, Australia, Austria, Bélgica/Luxemburgo, Bulgaria, Canadá, Checoslovaquia, Chile, China, Dinamarca, Egipto, España, Estados Unidos, Finlandia, Francia, Guinea, Hungría, Irak, Italia, Lesotho, México, Noruega, Países Bajos, Rumania, Siria, Suecia, Suiza, Ucrania, URSS, Yugoslavia, Zambia.

4) LIQUIDACION DE CONTROVERSIAS


Uno de los problemas m s difíciles de las operaciones comerciales internacionales es encontrar un modo r pido, económico y confiable para resolver los conflictos, cuando ‚estos no pueden solucionarse mediante negociaciones amistosas y directas entre las partes.

4.1) PARTICIPACION DE EXPERTOS

En los casos en que la controversia se refiere a aspectos técnicos o de calidad, las partes suelen convenir expresamente que la opinión de un experto ser  obligatorio para ambas.

4.2) CONCILIACION
Cuando la controversia no se limita a cuestiones de calidad o técnicas o, cuando las partes no se ponen de acuerdo en la designación de un experto, suele impulsarse este procedimiento que consiste en requerir a un tercero (persona u organización, como la Cámara de Comercio Internacional) la búsqueda de un arreglo amistoso.


Las Reglas de Conciliación de la CNUDMI, de 1980, tienden a fomentar esta modalidad de resolución de controversias.

No obstante, dado que las propuestas hechas por el conciliador (o comisión de conciliación) no son obligatorias para las partes, éstas pueden verse obligadas a recurrir a otros procedimientos m s complejos y, asimismo, m s onerosos.

4.3) ACTUACION DE TRIBUNALES

4.3.1) JURISDICCION:


No existe un tribunal internacional para resolver litigios comerciales regidos por el derecho privado. Se plantea entonces establecer si son los tribunales del propio país o los del país de la otra parte competentes para entender en el caso.


En general y, salvo que las partes hayan convenido expresamente la jurisdicción, sólo los tribunales del lugar donde desarrolla su actividad comercial el demandado son competentes.


Por lo tanto, el demandante usualmente debe ejercer su acción ante un tribunal extranjero (el del país del demandado) y, excepcionalmente puede efectuarlo en un tercer país, siempre que el demandado tenga negocios en ‚l.

4.3.2) CLAUSULAS DE JURISDICCION

En razón de los inconvenientes antes apuntados, tanto importadores como exportadores intentan generalmente incluir en el contrato una cláusula por la que los tribunales de sus respectivos países son los competentes para entender en cualquier controversia.

El que una de las partes logre que la otra acepte la cláusula precitada, depende en última instancia del poder de negociación de cada una de ellas.

En materia de cláusulas sobre jurisdicción se aplican básicamente los mismos principios que los indicados para las cláusulas sobre el derecho aplicable.

4.3.3) RECONOCIMIENTO Y EJECUCION DE SENTENCIAS

Si el demandado contra el que se ha dictado sentencia no tiene propiedades que puedan responder en el país de jurisdicción, es necesario que la sentencia sea reconocida y ejecutada en el país del demandado o en cualquier otro país donde éste tenga propiedades.

Pero las sentencias de tribunales extranjeros no se aplican automáticamente en ningún país a menos que:



a) existan convenios bilaterales o multilaterales o,

b) las leyes nacionales garanticen la aplicación sobre la base de la reciprocidad.

En consecuencia, las partes deben examinar cuidadosamente si la sentencia dictada en su propio país contra la otra parte ser  o no reconocida en el país de ésta o en algún tercer país.

4.4) ARBITRAJE

4.4.1) NATURALEZA

Consiste en un procedimiento de solución de controversias privado convenido por las partes (antes o después de que surja la controversia) en el cual acuerdan quedar obligadas por la decisión arbitral, que tendrá  fuerza de ley y podrá  ejecutarse de un modo similar a una sentencia judicial.

Una cláusula válida sobre arbitraje impide que un tribunal se pronuncie sobre una reclamación derivada de un contrato en el que se incluyó aquella.

4.4.2) ARBITRAJE INSTITUCIONAL

La organización que ha establecido las reglas de arbitraje no solamente ofrece los servicios administrativos necesarios, sino que también supervisa la aplicación de esas reglas.

4.4.3) ARBITRAJE AD - HOC


Las partes acuerdan el procedimiento de arbitraje a seguir, sin supervisión de ninguna organización en particular.

4.4.4) DIFERENTES NORMAS DE ARBITRAJE

I) CAMARA DE COMERCIO INTERNACIONAL (CCI)

El sistema de arbitraje de la CCI combina la seguridad y las seguridades del arbitraje institucional, con la flexibilidad del arbitraje ad- hoc y, además, no establece restricciones sobre el tipo de controversias que pueden someterse al mismo, o sobre las personas u organizaciones que pueden ser parte.


Comprende un Tribunal de Arbitraje y una Secretaría Permanente que supervisa cada arbitraje, juntamente con un amplio conjunto de normas para guiar el procedimiento.


Las partes tienen libertad completa en materias tan importantes como la elección de  árbitros, el derecho aplicable y, el lugar del arbitraje (puede hacerse en cualquier lugar del mundo).

II) NORMAS DE ARBITRAJE DE LA CNUDMI


La Comisión de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional adoptó en 1976 las Reglas de Arbitraje de la CNUDMI, destinadas a usarse en todo el mundo, y que se proponen para ser aceptadas tanto en países desarrollados como en desarrollo.


Al elaborares dichas reglas se consideraron todas las convenciones internacionales existentes en materia de arbitraje y todas las normas importantes vigentes en todas las partes del mundo.

A diferencia de las disposiciones de arbitraje de otras instituciones, las Reglas de la CNUDMI no prevén la administración del arbitraje.

III) OTRAS NORMAS DE ARBITRAJE

Además de las reglas de la CCI y de la CNUDMI; que est n pensadas para ser usadas en todo el mundo; existen muchas instituciones arbitrales y normas de arbitraje cuyo alcance geográfico es restringido.

4.4.5) CLAUSULAS DE ARBITRAJE

La efectividad de las mismas depende básicamente de que se pruebe su existencia, razón por la cual deberían expresarse siempre por escrito.

Es importante lograr una adecuada redacción de las cláusulas, lo cual puede efectivizarse mediante la adopción de los modelos tipo propuestos por las organizaciones arbitrales o  profesionales.

4.4.6) PROCEDIMIENTO DE ARBITRAJE


Los pasos usuales podríamos sintetizarlos en los siguientes:

a) Invocación de cláusula de arbitraje v lida;: indicando reglas elegidas por las partes.

b) Petición de arbitraje del demandante;: indicando nombres, apellidos y direcciones de las partes, las circunstancias del caso, un resumen de sus motivos jurídicos, el número de  árbitros solicitados, etc.

c) Respuesta a la petición del demandado;: presenta su respuesta (y en su caso su contrapropuesta) y usualmente propone su  árbitro.

d) Designación del  árbitro o el  árbitro presidente;: Si las partes no logran ponerse de acuerdo en la designación, se nombrar  de acuerdo con lo dispuesto en las normas de arbitraje elegidas por las partes.

e) Exposición escrita del mandato por parte del tribunal arbitral;: Sobre la base de los documentos presentados por las partes el tribunal hace una exposición definiendo el alcance del procedimiento, la cual es firmada por las partes y por todos sus miembros

f) Examen de pruebas;: El tribunal indaga los hechos examinando las pruebas presentadas por las partes durante el transcurso de las pertinentes diligencias (orales y/o escritas).

g) Redacción del laudo arbitral;: El/los  árbitro/s, por mayoría de corresponder, redactan el laudo que puede consistir en:




1) sentencia única y definitiva; sobre todos los puntos en litigio

2) laudo provisional; en los casos donde, por ejemplo, se discuta la jurisdicción, derecho aplicable, etc.

3) liquidación amistosa; es decir un laudo hecho con el consentimiento de las partes que les brinda la posibilidad de disponer de un documento legal aceptado que, si no se cumple, puede ejecutarse mediante acciones legales.

h) Notificación del laudo a las partes;;: que en principio es firme y obligatorio para las partes.

i) Ejecución del laudo;;: La experiencia de la CCI indica que en aproximadamente el 90% de los casos se cumple voluntariamente por las partes perdedoras. Si la parte perdedora rehusa el cumplimiento voluntario, la otra parte puede solicitar su ejecución ante los tribunales del país donde la parte perdedora tenga propiedades. (La Convención de Nueva York de 1958 sobre el Reconocimiento y la Ejecución de Sentencias Arbitrales Extranjeras ofrece una base para ese cumplimiento internacional.)

4.5) TRIBUNALES DE JUSTICIA vs. PROCEDIMIENTO ARBITRAL

4.5.1) TRIBUNALES DE JUSTICIA

- Los jueces de los tribunales necesariamente tendrán la misma nacionalidad que una de las partes pleiteantes.

- El litigio tiene lugar de ordinario en el país y en el idioma del importador o del exportador.

- Las actuaciones de los tribunales son públicas

- Los jueces de los tribunales deben respetar normas procesales rígidas.

- Las sentencias de los tribunales pueden generalmente recurrirse como mínimo ante uno y a veces ante dos tribunales superiores, dando as¡ pie a largos pleitos.

4.5.2) PROCEDIMIENTO ARBITRAL

- Permite elegir un idioma neutral y un  árbitro (o presidente de un tribunal) cuya nacionalidad resulte neutral.

- Es privado y sólo las partes reciben copias de las decisiones arbitrales.

- Las partes pueden designar expertos  árbitros en la esfera concreta que haya suscitado la controversia.

- Las partes pueden elegir m‚todos flexibles adaptados a las circunstancias del caso.

- Los  árbitros cuentan con m s libertad que los jueces para determinar la norma sustantiva más apropiada, en particular cuando gozan de facultades para llegar a una "composición amistosa", lo que les permite decidir con arreglo a principios de sentido común y criterios razonables.

- Los laudos arbitrales son en principio firmes y no pueden recurrirse.

- El carácter general del procedimiento arbitral conduce a acuerdos amistosos.

- Las convenciones internacionales en materia de arbitraje confieren efectividad a este medio de liquidación de controversias. Un ejemplo es la Convención de Nueva York de 1958 sobre el Reconocimiento y la Ejecución de Sentencias Arbitrales Extranjeras del 10/6/58.

- Los laudos arbitrales pueden, por regla general, cumplirse m s fácilmente que decisiones de tribunales de justicia.

-Las decisiones arbitrales son frecuentemente objetadas por la parte perdedora, no dando lugar a la ejecución de la sentencia.

oOoOoOoOOoOoOooOoOo

II) CONTRATO   DE   COMPRAVENTA
 INTERNACIONAL DE MERCADERIAS

1) INTRODUCCION - DEFINICION DE CONTRATO

El contrato de compraventa es el instrumento que constituye la base legal que obliga al comprador y al vendedor.

A continuación se describir n sintéticamente las normas básicas referidas a la formación y el desarrollo de los contratos citados en la referencia, y en particular:


a) como se concluye un contrato mediante una oferta que debe ser aceptada


b) obligaciones del vendedor y del comprador dentro del desarrollo del contrato


c) derechos del vendedor en el caso de incumplimiento del comprador


d) derechos del comprador en el caso de incumplimiento del vendedor

e) importancia de los términos internacionales de comercio, especialmente los INCOTERMS 1990 de la CCI.


Es un convenio o acuerdo entre comprador y vendedor, basado en una oferta que requiere aceptación, del cual surgen obligaciones legalmente exigibles para las partes.

2) PERFECCION DEL CONTRATO

El contrato se perfecciona con el consentimiento (consensual) lo que suele ocurrir en una operación comercial cuando una oferta se acepta definitiva e incondicionalmente.


Por lo tanto, se deduce que todos los sistemas jurídicos requieren para la perfección de un contrato que exista:



* La oferta (del vendedor/exportador) y



* La aceptación de la oferta (por el comprador/importador)


El contrato se perfecciona en el momento de surtir efecto la aceptación de la oferta, con independencia de que una parte (o incluso ambas) haya fallecido o perdido la capacidad para contratar.(Art. 23 de la CNUC)


La oferta, la aceptación o cualquier otra manifestación "llega" al destinatario cuando se le comunica verbalmente o se entrega por cualquier otro medio al destinatario personalmente, o en su establecimiento o dirección postal o, si no tiene establecimiento ni dirección postal, en su residencia habitual. (Art. 24 de la CNUC)

A) LA OFERTA

1) DEFINICION


Es una "propuesta de celebrar un contrato dirigida a una o varias personas determinadas". La propuesta ha de ser "suficientemente precisa" y ha de indicar "la intención del oferente de quedar obligado en caso de aceptación".

Una propuesta se considera "suficientemente precisa si indica las mercaderías y, expresa o tácitamente, señala la cantidad y el precio o prevé un medio para determinarlos" (Art. 14 de la CNUC)

La oferta puede hacerse verbalmente, por escrito, o deducirse tácitamente de la conducta del oferente. Debe comunicarse a la/s persona/s a la/s que se dirige.

1.1) DESCRIPCION DE LA OFERTA

Debe contemplar nombres, apellidos y domicilio de quien la hace, con indicación de a quien se dirige. Además, tiene que contener la información siguiente:


- Tipo de mercaderías ofrecida

- Calidad, cantidad, origen, color, peso, precio, características técnicas, marcas registradas, embalaje.


- Condiciones de pago

- Condiciones de transporte, con indicación de a qué‚ parte incumbir  obtener las autorizaciones necesarias y tramitar las formalidades aduaneras, etc.


- Condiciones de seguro


- Momento y lugar de entrega


- Momento en que la responsabilidad pasa de una a otra parte


- Requisitos del paso de propiedad


- Derecho aplicable al contrato


- Medios para resolver conflictos


- Otros puntos que se consideren importantes

1.2) CONDICIONES GENERALES


Ciertas ofertas suelen basarse en condiciones establecidas unilateralmente por el oferente bajo la forma de "Condiciones Generales" impresas.


Los acuerdos derivados de ofertas que permiten sólo a aquellos a quienes se dirigen aceptar o rechazar las condiciones contractuales tal como se exponen suelen denominarse "contratos por adhesión".


Estas condiciones se encuentran a menudo en el sector de servicios (fletes marítimos, transporte, contratos bancarios, seguros, etc.) y no es raro hallarlas en compradores y vendedores importantes

1.3) MUESTRAS Y MODELOS

Además de describir los bienes, el vendedor puede entregar al comprador antes de cerrar el acuerdo de venta una muestra o modelo.


En tal caso, los bienes entregados ulteriormente deben ajustarse a la muestra o modelo. 


No obstante, el acuerdo de venta debe contener toda la información mencionada en el apartado 1.1)

1.4) COMPRAVENTA CONFORME CON NORMAS CONOCIDAS DEL COMERCIO


En ciertos  ámbitos de actividades comerciales suelen seguirse ciertas normas de modo tan continuo que no es necesario especificarlas en cada acuerdo de venta dado que se considera en estos casos - por lo general - que las partes quedan obligadas por tales normas, incluso cuando no figuran expresamente en el contrato.

1.5) EXAMEN Y APROBACION DE MERCADERIAS


La oferta puede contemplar que el comprador queda sólo obligado a recibir las mercaderías una vez que las ha examinado y aprobado.

El vendedor tiene entonces que entregarlas en el lugar convenido, dentro del plazo estipulado, reservándose el comprador el derecho a devolver los bienes si no los aprueba.

Para el caso de la no aprobación de las mercaderías debe encontrarse especificado quien sufragar  los gastos de devolución.

2) INVITACION PARA PRESENTAR OFERTA


Si la parte que formula la propuesta no desea quedar obligada en caso de aceptación, debe explicitar debidamente que sólo pretende invitar a la otra parte/s a presentar una oferta.


Por regla general, toda propuesta no dirigida a una o m s personas determinadas es considerada simplemente como una invitación a hacer ofertas, a menos que la persona que haga la propuesta indique claramente lo contrario (Art.14, p rr.2,de la CNUC)

3) FECHA EFECTIVA DE LA OFERTA


Una oferta surte efecto cuando llega al destinatario. Aún, cuando sea declarada irrevocable, puede ser retirada por el oferente si el retiro llega al destinatario antes o al mismo tiempo que la oferta (Art.15 de la CNUC)

4) REVOCACION DE LA OFERTA


La oferta puede ser revocada si el destinatario no ha remitido la aceptación.


Se exceptúa el caso en que el oferente:

a) indica un plazo fijo para la aceptación, o de algún otro modo, que la oferta es irrevocable o,

b) si el destinatario podía razonablemente considerar que la oferta era irrevocable y ha actuado basándose en esa oferta (Art 16 de la CNUC)

5) CADUCIDAD DE LA OFERTA


Una oferta, aún cuando sea irrevocable, quedar  extinguida una vez rechazada por el destinatario. Depender  del derecho aplicable el que baste con que la negativa se exprese por éste o tenga que llegar al oferente.(Art 17 de la CNUC)

B) LA ACEPTACION

1) DEFINICION


Es una declaración u otro acto del destinatario que indique asentimiento a una oferta. Puede ser verbal, por escrito o, por hechos concluyentes. Sólo en casos excepcionales puede el silencio o la inacción, por sí solos, constituir aceptación (art. 18, p rr.1, de la CNUC).


La aceptación debe ser categórica y sin reservas ya que la aceptación condicional equivale a una contraoferta que a su vez tendrá  que ser aceptada para que se perfeccione un contrato.(Art. 19 de la CNUC)

2) FECHA EFECTIVA DE LA ACEPTACION


Surte efecto en el momento en que la indicación de asentimiento llegue al oferente. No obstante, no surte efecto si tal indicación no llega al oferente dentro del plazo que éste haya fijado o, si no se ha fijado plazo, dentro de un tiempo razonable, habida cuenta de las circunstancias de la transacción y, en particular, de la rapidez de los medios de comunicación empleados por el oferente.(Art. 18, párr. 2 de la CNUC)


La aceptación tardía surte efecto cuando puede probarse que la transmisión ha sido excepcionalmente lenta y que en condiciones normales la aceptación habría llegado al oferente en el plazo debido, a menos que sin demora, el oferente informe verbalmente al destinatario que considera su oferta caducada o le envíe una comunicación en tal sentido (Art.21 de la CNUC)


La aceptación de las ofertas verbales tiene que ser inmediata a menos que de las circunstancias resulte otra cosa (Art.18, p rr.2, de la CNUC)

3) CONSENTIMIENTO POR HECHOS CONCLUYENTES

Si en virtud de los términos de la oferta o como consecuencia de los usos o prácticas comerciales establecidos entre las partes el destinatario puede indicar su asentimiento ejecutando un acto relativo, por ejemplo, a la expedición de las mercaderías o al pago del precio, sin comunicación al oferente, la aceptación surte efecto en el momento en que se ejecuta ese acto, siempre que esa ejecución tenga lugar dentro del plazo establecido en el párrafo precedente (Art. 18, p rr.3, de la CNUC)

4) CONTRAOFERTA


Por regla general, la respuesta a una oferta que pretenda ser una aceptación con elementos adicionales o diferentes relativos al precio, al pago, a la cantidad y la calidad de los bienes o, al lugar y la fecha de la entrega, se considera como disentimiento de la oferta y constituye una contraoferta (Art.19 de la CNUC)

5) RETIRO DE LA ACEPTACION


La aceptación puede ser retirada si llega al oferente antes de que la aceptación haya surtido efecto o en ese momento (Art. 22 de la CNUC)

3) FORMA DEL CONTRATO DE COMPRAVENTA

En principio, el contrato de compraventa no tiene que celebrarse ni probarse por escrito (este término suele incluir telegramas, telex o fax) ni est  sujeto a ningún otro requisito de forma. Puede probarse por cualquier medio, incluso por testigos (Art.11 de la CNUC).


As¡ pues, tanto la oferta como la aceptación pueden hacerse por lo general tanto verbalmente (conversación telefónica) como por escrito (telegrama, telex, fax o mediante intercambio de mensajes entre computadoras).


No obstante, el derecho aplicable puede exigir que el contrato se pruebe por escrito o que est‚ sujeto a otros requisitos de forma, tales como escritura pública en el caso de bienes inmuebles.

4) OBLIGACIONES DEL VENDEDOR

4.1) ASPECTOS GENERALES


La ejecución de un contrato de compraventa implica el paso de la propiedad (transferencia del título) como de la posesión (entrega) de los bienes del vendedor al comprador.

En muchos sistemas jurídicos (y en la CNUC) pueden diferir el momento en que se transfiere el título y aquél en que se produce la transmisión del riesgo del vendedor al comprador.

As¡, el comprador puede entrar en posesión de las mercaderías y la propiedad seguir en manos del vendedor, porque el contrato as¡ lo estipula hasta que se hayan pagado aquellas en su totalidad.


Por "transmisión del riesgo" se entiende el momento en que la responsabilidad de las mercaderías y los gastos correspondientes pasan del vendedor al comprador.


El uso de expresiones reconocidas en el contrato, tales como FOB, CIF, etc. establecen claramente el momento en que se transmite el riesgo.


La parte que soporta el riesgo ha de sufrir las consecuencias de la destrucción o deterioro de las mercaderías, cuestión que reviste fundamental importancia cuando se trata de asegurarlas.

4.2) TRANSFERENCIA DE LA PROPIEDAD


En algunos sistemas jurídicos se considera que la propiedad pasa al comprador al perfeccionarse el contrato, siempre que los bienes est‚n suficientemente determinados.


En otros sistemas, la propiedad se transfiere plenamente cuando el comprador ha entrado en posesión de los bienes o se le ha dado la posibilidad de hacerlo.


Cuando las mercaderías se venden y entregan antes de que hayan sido pagadas en su totalidad, el vendedor intentar  a menudo proteger sus derechos estipulando en el contrato que el paso de la propiedad se efectuar  sólo cuando se haya recibido el pago completo.

La validez y efectos legales de tal cláusula entre las partes y respecto de terceros varía mucho en los diferentes sistemas jurídicos.


Se entiende que el vendedor tiene la obligación de vender las mercaderías libres de derechos o pretensiones de terceros, a menos que figure una disposición en sentido contrario en el contrato o el comprador conozca tal circunstancia.

En consecuencia, es conveniente que el exportador se reserve explícitamente el derecho de seguir siendo propietario de los bienes hasta el momento del pago, insertando en el contrato de compraventa una cláusula de "reserva del título de propiedad", puesto que no existe norma jurídica general alguna que impida el traspaso de la propiedad hasta ese momento. Dicha cláusula podría establecer asimismo privilegios sobre los bienes o los ingresos derivados de su venta si el importador resulta insolvente.


No obstante, las normas en este sentido varían mucho según los países:

a) La legislación belga prohibe que los exportadores opongan la cláusula contra acreedores del importador.

b) Los tribunales alemanes son partidarios de la cláusula de "reserva de título de la propiedad"

c) La legislación francesa ampara al exportador que alega la cláusula en caso de quiebra del importador.

d) La jurisprudencia británica, en muchos casos ha confirmado el derecho del exportador a reservarse un derecho prioritario sobre los ingresos originados en una eventual reventa de bienes

4.3) ENTREGA DE LAS MERCADERIAS

4.3.1) ASPECTOS GENERALES


La entrega de las mercaderías obliga a aclarar lo que debe entregarse, el lugar de la entrega y su momento.

4.3.2) BIENES A ENTREGAR



i) El contrato de compraventa debe explicitar con suficiente claridad los bienes específicos a entregar, dado que si no est n claramente identificados el contrato puede ser anulado. Cuando sólo se vende un tipo de mercaderías debe indicarse su cantidad o debe figurar en el contrato los criterios para determinarla.



ii) La calidad de los bienes entregados debe corresponderse con la descripta en el contrato o con la de las muestras oportunamente entregadas.



iii) Si el contrato no especifica calidad, las mercaderías a entregar deben cumplir las normas exigidas generalmente por el derecho aplicable al contrato, las cuales usualmente difieren en los diversos sistemas jurídicos y, no siempre se recogen en disposiciones legales. Por regla general, puede decirse que salvo pacto en contrario las mercaderías a entregar deben ser aptas para el uso a que se destinan o para el que ordinariamente se aplican mercaderías del mismo tipo.



iv) Salvo pacto en contrario, las mercaderías deben conformarse a las normas de calidad indicadas en los apartados ii) y iii) anteriores en el momento de la transmisión del riesgo del vendedor al comprador. Este último debe examinar los bienes lo antes posible y notificar al vendedor cualquier defecto o vicio. Si aparece un defecto en las mercancías sólo después de su aceptación, el derecho del comprador a reclamar respecto de ese vicio oculto podrá  estar limitado en el tiempo por el contrato o el derecho aplicable. Los períodos de notificación de defectos difieren según los sistemas jurídicos. La CNUC estipula dos años (Art.39, p rr.2) pero otros sistemas establecen períodos que van de seis meses hasta seis años.

v) El vendedor puede ampliar el período de notificación de posibles defectos mas allá del indicado en el apartado iv) anterior. También puede incluir otras cláusulas específicas sobre las mercaderías donde figuren normas m s amplias que las descriptas en el apartado iii). Ello suele hacerse estableciendo una garantía, cuyo alcance ser  el que se establezca en sus condiciones.



vi) Para evitar incertidumbre el contrato debe especificar claramente de qué‚ modo deben ir embaladas y marcadas las mercaderías. La CNUC establece que el vendedor est  obligado a envasar o embalar las mercaderías de una forma adecuada para conservarlas y protegerlas (Art.35, p rr.2 d), pero esta norma puede no ser suficiente cuando las mercaderías pueden sufrir los rigores de una manipulación poco cuidadosa o de climas extremos.

4.3.3) MOMENTO DE ENTREGA


El momento de la entrega debe convenirse en el contrato. Puede ser una fecha determinada o dentro de un plazo cierto. Si el momento de la entrega no queda claro en el contrato estar  determinado por las disposiciones del derecho aplicable. Las legislaciones nacionales sobre compraventa pueden diferir pero en general las partes tienen derecho a especificar la fecha de entrega.

4.3.4) LUGAR DE ENTREGA


El vendedor debe entregar las mercaderías en el lugar estipulado en el contrato. Cuando se use una cláusula particular al respecto basta con indicar el nombre de una ciudad o puerto, pero en otro caso debe señalarse con precisión el lugar exacto de la entrega. Si este no se especifica en el contrato las normas del derecho aplicable a la compraventa determinar n dónde deben entregarse las mercaderías. Por lo general, el lugar de entrega es el establecimiento del vendedor a menos que las mercaderías tengan que transportarse. En tal caso, ser  el lugar en que reciba las mercaderías el primer transportador independiente.

4.4) ENTREGA DE DOCUMENTOS RELATIVOS AL TRANSPORTE


El vendedor tiene que entregar al comprador todos los documentos relativos al transporte de las mercaderías. En el comercio internacional se usan dos tipos de documentos:


a) referidos al título valor e instrumentos negociables,y


b) que acreditan la recepción.

4.4.1) REFERIDOS AL TITULO VALOR E INSTRUMENTOS NEGOCIABLES

i) Un título valor es todo documento al que va unido un derecho de tal modo que éste no pueda ejercerse o transmitirse sin aquel. Este término comprende instrumentos negociables (Ej: letra de cambio) y documentos relacionados con la propiedad de las mercaderías (Ej: conocimientos de embarque). Siempre que el documento relacionado con las mercaderías sea un título valor sólo el portador de este puede tomar posesión de aquellas.


ii) Los documentos que constituyen un título valor corresponden a tres categorías:



a) Títulos a la orden: La persona a cuya orden est  extendido el documento goza del derecho a la propiedad representado por el título, y puede transmitirlo por simple endoso.



b) Títulos al portador: El portador de esos documentos goza del derecho de propiedad representada por los documentos, y la transmisión se efectúa por simple entrega de los documentos.



c) Títulos nominativos: Sólo la persona indicada en el documento goza del derecho a la propiedad y la transmisión sólo puede hacerse por cesión, esto es, mediante contrato escrito de transmisión que puede registrarse en el documento o por separado.


iii) El documento m s importante en el comercio internacional es el conocimiento de embarque. Este documento - título valor - que prueba el envío lo extiende el transportador o su agente como recibo de las mercaderías y, también contiene los términos y condiciones del contrato de transporte. Sólo el poseedor del conocimiento de embarque puede tomar posesión de las mercaderías. Suele hacerse "a la orden". Se expide generalmente en varios originales firmados (además de las copias), denominándose la totalidad de los originales un "juego completo". Tan pronto como uno de ellos se presenta para obtener la entrega de las mercaderías los demás quedan invalidados. Por lo tanto, la presentación del juego completo de conocimientos suele ser indispensable. Existen tres tipos de conocimientos de embarque:



a) El conocimiento de embarque "a bordo": se extiende una vez embarcadas las mercaderías en el buque.



b) El conocimiento de embarque de "recepción del envío": confirma simplemente que el porteador ha recibido la mercadería para su transporte.



c) El conocimiento de embarque "combinado" se expide cuando hay varios modos de transporte diferentes.


iv) El certificado del almacenista o resguardo de depósito es un recibo que extiende el depositario por las mercaderías recibidas para almacenarlas. Es un título de representación de las mercaderías.

4.4.2) DOCUMENTOS PROBATORIOS Y OTROS


Entre esos documentos, que no son títulos valores y, por consiguiente, no representan las mercaderías a que se refieren, figuran los siguientes:


i) La factura, es el documento que indica la cantidad de dinero debida al exportador. Muchas veces se exige una factura consular, esto es una factura autenticada por el consulado del país del importador confirmando que la cantidad que figura en la factura representa el valor real de las mercaderías. Una factura consular facilita el despacho de aduanas en el país del importador.

ii) La carta de porte a‚reo o "declaración de expedición por vía a‚rea" es la prueba de un contrato de transporte con el transportador por vía a‚rea, y certifica que éste ha recibido las mercaderías para su envío. Contiene instrucciones para la manipulación, itinerario que debe seguirse y entrega de las mercaderías.


iii) La carta de porte por ferrocarril, el certificado de recepción del agente de transportes y la carta de porte por carretera son la prueba de un contrato de transporte entre el vendedor y el correspondiente transportador y/o su comisionista.


iv) El certificado/póliza de seguro prueba que el vendedor se ha asegurado en la forma requerida, por ejemplo, en un contrato CIF.


v) El certificado de origen, que frecuentemente ha de ser avalado por las autoridades competentes, prueba el origen de las mercaderías vendidas.

vi) El certificado de calidad o análisis prueba la calidad y/o el contenido de las mercaderías vendidas.

vii) La lista de bultos muestra el contenido, peso y demás información sobre el embalaje de las mercancías enviadas.


viii) El documento de transporte combinado se refiere casi siempre al transporte de mercaderías de contenedores donde se usa m s de un modo de transporte ("Reglas Uniformes para un documento de Transporte Combinado", Publicación N§ 298 del CCI, Revisión 1975, Anexo 4).

4.4.3) DISPOSICIONES SOBRE LA ENTREGA DE DOCUMENTOS

El contrato debe especificar claramente los términos y condiciones para la entrega de los títulos valores y demás documentos. Normalmente se pide al vendedor que entregue los documentos personalmente o por medio de un banco, en la fecha, el lugar y la forma estipulados en el contrato.

Tanto el comprador como el vendedor, y los bancos participantes han de comprobar que todos los documentos emitidos para unas mismas mercaderías son completos, correctos y coherentes entre sí. Un documento irregular deber  ser devuelto por el comprador o recibirlo "bajo condición". Unicamente en tal caso el vendedor podrá  subsanar la deficiencia.

5) OBLIGACIONES DEL COMPRADOR

El comprador debe pagar el precio de las mercaderías y recibirlas en las condiciones establecidas en el contrato y en el derecho aplicable.

5.1) PAGO DEL PRECIO


La obligación fundamental del comprador es pagar el precio de los efectos adquiridos. Hay que distinguir entre el monto del precio de compra y el modo en que ese precio se abona.


a) El precio de compra, puede fijarse de uno de los modos siguientes:



i) Las partes convienen en el contrato el precio exacto;



ii) Las partes convienen en el contrato que el precio ser  fijado por un tercero o de conformidad con el precio del mercado que las partes fijen

iii) Las partes no estipulan en el contrato un precio exacto o el medio de determinarlo, en cuyo caso se considerar  usualmente que han escogido el precio generalmente cobrado en el momento de la celebración del contrato por tales mercaderías, vendidas en circunstancias semejantes, en el tráfico mercantil de que se trate (Art. 55, de la CNUC)


b) En cuanto a las condiciones de pago, entre las obligaciones del comprador figura la de adoptar las medidas y cumplir los requisitos fijados por el contrato o por las leyes o los reglamentos pertinentes, para que sea posible el pago. (Art 54, de la CNUC).


Si el contrato o los usos del comercio de que se trate fijan un determinado lugar para el pago el comprador estar  obligado a pagar el precio en ese lugar.


Si el lugar de pago no se determina el comprador generalmente deber  pagar en el establecimiento del vendedor o, si el pago debe hacerse contra entrega de las mercaderías o de documentos, en el lugar en que se efectúe la entrega.


c) El momento del pago normalmente se especifica en el contrato. Cuando no se hace as¡, el comprador debe pagar cuando el vendedor ponga a su disposición las mercaderías o los correspondientes documentos representativos conforme al contrato y al derecho aplicable. Conviene señalar que frecuentemente el vendedor puede hacer de tal pago una condición para la entrega de las mercaderías o los documentos.

d) A veces el contrato exige al comprador que abra una carta de crédito documentario. Constituye una obligación principal del comprador y generalmente tiene que cumplirla antes de que pueda exigirse al vendedor el cumplimiento de sus obligaciones. Una vez que se ha abierto y/o confirmado en conformidad con el contrato un crédito documentado, el pago del precio tendrá  lugar contra entrega por el vendedor al banco que abre y/o confirma la operación de los documentos pertinentes.

5.2) ACEPTACION DE LAS MERCADERIAS

5.2.1) ASPECTOS GENERALES


Cuando llega el momento de la entrega el comprador debe realizar todos los actos razonablemente necesarios para tomar posesión de las mercaderías. Los términos de la cláusula de entrega pueden obligar al comprador al pago de diversos gravámenes y derechos, o a que facilite documentos de diferentes tipos o a que disponga un transporte ininterrumpido. Generalmente corre a cargo del comprador el cuidado y custodia de los bienes, incluso si después de haberlos examinado decide inmediatamente rechazarlos. En tal caso, sin embargo, puede reclamar al vendedor los gastos incurridos en el cuidado y custodia de los efectos y tiene derecho a retenerlos hasta que haya sido reembolsado.

5.2.2) EXAMEN DE LAS MERCADERIAS


El comprador debe examinar los bienes tan pronto como le sean entregados. El examen ha de ser lo bastante cuidadoso como para revelar cualquier vicio normalmente manifiesto. El tipo y alcance del examen requerido variar , por lo tanto, con arreglo al tipo de mercaderías y las circunstancias.

5.2.3) NOTIFICACION


Aunque la ley varía en sus detalles de un país a otro, por lo general se exige al comprador que comunique al vendedor cualquier incumplimiento del contrato descubierto en el momento de la entrega. En algunos países debe concretarse una notificación inmediata, mientras que en otros puede hacerse dentro de un plazo razonable. No hacer la notificación en el plazo fijado puede determinar que el comprador pierda su derecho a reclamar por incumplimiento del contrato.


Pocas veces se establecen requisitos específicos sobre el contenido de la notificación. Por regla general, la primera comunicación debe indicar al menos el tipo de incumplimiento y las medidas que reclama el comprador.


Si el comprador desea rechazar las mercaderías entregadas debe actuar con rapidez y decisión para permitir al vendedor que tome las medidas encaminadas a limitar los posibles daños cuando sea él el responsable.

6) INCUMPLIMIENTO DEL COMPRADOR - DERECHOS Y ACCIONES DEL VENDEDOR

La obligación principal del comprador es pagar el precio de las mercaderías recibidas. Si no la cumple, el vendedor generalmente tiene los derechos siguientes:

6.1) CUMPLIMIENTO DEL CONTRATO


El vendedor puede exigir al comprador que pague el precio, reciba los bienes o cumpla con sus otras obligaciones. Para ello, puede fijar un plazo suplementario de duración razonable no perdiendo normalmente con ello el derecho a exigir la indemnización de daños y perjuicios por mora en el cumplimiento.

6.2) RESCISION DEL CONTRATO

El vendedor puede pedir la resolución del contrato:


a) Cuando la inobservancia por el comprador de sus obligaciones constituya incumplimiento esencial del contrato, siempre que el vendedor no haya solicitado ampliación de plazo para el desempeño de esas obligaciones,


b) Cuando el comprador no cumpla su obligación dentro del plazo suplementario fijado por el vendedor o declare que no lo hará  dentro del plazo as¡ fijado.

6.3) SUSPENSION DEL CONTRATO

Se puede dar una situación especial, si después de la celebración del contrato de compraventa, resulta manifiesto que el comprador no cumplir  una parte sustancial de sus obligaciones a causa, o bien de un grave menoscabo en su capacidad para cumplirlas o de su solvencia, o bien de su comportamiento al disponerse a cumplir o al cumplir el contrato.


En tal caso, el vendedor normalmente puede suspender el cumplimiento de sus obligaciones y debe comunicar la situación al comprador.

Si éste ofrece suficientes garantías respecto del cumplimiento de sus obligaciones, el vendedor debe cumplir con las suyas y enviar las mercaderías con arreglo a los términos del contrato de compraventa.


Si con anterioridad a la fecha de ejecución del contrato fuera indubitable que el comprador incumplir  de forma esencial, el vendedor puede declararlo resuelto.

6.4) ENTREGAS SUCESIVAS DE MERCADERIAS


En el caso de un contrato con entregas sucesivas, el vendedor puede:


a) declarar el contrato resuelto en lo que respecta a una entrega (si la falta de cumplimiento por el comprador de sus obligaciones respecto de esa entrega constituye un incumplimiento esencial del contrato), o


b) declarar todo el contrato resuelto para el futuro (si el no cumplimiento por el comprador de sus obligaciones da al vendedor fundados motivos para inferir que se producir  un incumplimiento esencial del contrato en relación con futuras entregas).

6.5) DERECHO DE DISPOSICION DE LAS MERCADERIAS EN TRANSITO


Cuando el vendedor tiene derecho a suspender el cumplimiento de sus obligaciones o a resolver el contrato pero ha enviado ya las mercaderías, puede detenerlas durante su transporte, notificando su pretensión al transportador o al principal del transportador, o tomando posesión real de las mercaderías si puede hacerlo sin perturbación mayor.

El vendedor puede impedir que se entreguen las mercaderías al comprador incluso cuando éste posea un documento que le faculte para ello.

En la práctica, sin embargo, casi siempre es sumamente difícil para el vendedor ejercer esa acción que se refiere sólo a los derechos sobre las mercaderías del comprador y el vendedor, y no afecta a ningún tercero de buena fe.


Todo exportador que tropiece con problemas de esta ¡índole debe consultar inmediatamente a un abogado con experiencia en la materia.

7) INCUMPLIMIENTO DEL VENDEDOR - DERECHOS Y ACCIONES DEL COMPRADOR

7.1) ASPECTOS GENERALES

Por incumplimiento del vendedor se entiende aquí que éste no entregue las mercaderías conforme a los términos del contrato.


La expresión es neutral y no indica si el cumplimiento supone una violación del contrato, con responsabilidad o no por parte del vendedor.

La responsabilidad depender  de las cláusulas contractuales y en última instancia de las normas del derecho aplicable.


El incumplimiento por parte del vendedor puede consistir en :




* Entrega fuera de plazo




* Falta total de entrega




* Entrega de bienes en cantidad insuficiente, o




* Entrega de bienes no conformes al contrato




(falta de calidad)

Alguno de estos actos u omisiones pueden darse simultáneamente, a saber: una entrega tardía de mercaderías que no sean conformes al contrato.

7.2) DERECHO DE COMPRAVENTA


El principio que prevalece en el derecho de compraventa de diferentes países es que el vendedor es responsable del incumplimiento del contrato a menos que haya fundados motivos para su exoneración.


En las leyes sobre compraventa de las principales naciones comerciales sólo acontecimientos muy extraordinaria y generalmente imprevisibles, que cambien fundamentalmente las condiciones de cumplimiento del contrato, constituyen motivo de exoneración

La CNUC en su articulo 79) estipula que un vendedor no ser  responsable de la falta de cumplimiento de sus obligaciones si puede probar que el incumplimiento se debe a un impedimento ajeno a su voluntad y que no cabía razonablemente esperar que tuviese en cuenta tal impedimento en el momento de la celebración del contrato, que lo evitase o superase o que evitase o superase sus consecuencias.

El derecho interno de la compraventa puede a veces adoptar un enfoque diferente (tal como la doctrina de la "frustración del contrato" en la legislación inglesa o de la "fuerza mayor" en los países basados en el derecho romano) pero todos los sistemas jurídicos tienden a contemplar el cumplimiento del contrato como el principio básico y esencial y la exoneración de las responsabilidades del vendedor en caso de incumplimiento sólo se acepta como excepción. Un alza o baja pronunciadas de los precios o un gravamen imprevisto sobre las importaciones no bastar n por lo general para la exoneración, pero una catástrofe natural o el desencadenamiento de una guerra, que impida la entrega puede ser un motivo aceptable.

Los vendedores suelen intentar reducir su responsabilidad por falta de cumplimiento en razón de acontecimientos imprevistos mediante las pertinentes cláusulas en el contrato.


Si el vendedor es responsable de su falta de cumplimiento, el comprador dispone de diferentes derechos y acciones. En la lista siguiente figuran todos los que se mencionan en la CNUC y que se refieren a que el comprador puede:



i) Declarar resuelto el contrato,



ii) Exigir su cumplimiento (cuando no exista entrega de las mercaderías o cuando se entreguen en cantidad insuficiente),



iii) Exigir la entrega de otras mercaderías en sustitución de las entregadas, o su reparación para subsanar la falta de conformidad



iv) Reducir (a prorrata) el precio del contrato,



v) Reclamar daños y perjuicios.


La rescisión del contrato y la exigencia de que se entreguen otras mercaderías en sustitución de las defectuosas requiere generalmente una transgresión esencial del contrato. Tal transgresión de existir en el momento de la entrega, permite al comprador rechazar las mercaderías.


En algunos casos de incumplimiento y particularmente cuando se trata de entrega fuera de plazo, algunas leyes sobre compraventa pueden permitir o incluso obligar al comprador a que fije un período suplementario de tiempo para el cumplimiento y, sólo transcurrido ese plazo la ley reconocer  claramente que existe una transgresión esencial del contrato.


Cuando las mercaderías no sean conformes en detalles secundarios el comprador sólo puede reclamar una reducción del precio.


En muchos sistemas jurídicos los daños y perjuicios se consideran como un derecho separado, aunque pueden reclamarse en adición a uno u otro de los derechos mencionados antes. Sin embargo, no existe vínculo automático entre daños y perjuicios y otros derechos, ya que los primeros normalmente sólo pueden exigirse si el vendedor ha actuado con negligencia.

En casi todos los casos, los daños y perjuicios se calculan de tal modo que incluyan no sólo las pérdidas reales del comprador sino también el lucro cesante producido al no haberse realizado adecuadamente la transacción.

Por lo general se exige a los compradores que tomen medidas razonables para reducir sus pérdidas.

Los vendedores muchas veces intentan atenuar su responsabilidad en caso de daños y perjuicios mediante cláusulas apropiadas en los contratos.

7.3) DISPOSICIONES CONTRACTUALES


El principio de la autonomía contractual en el comercio internacional permite que las partes estipulen sus propias normas incluso si modifican los derechos respectivos que en otro caso habrían disfrutado con arreglo a la legislación pertinente sobre compraventa.


Con todo, esa libertad de contratar tiene límites. Las cláusulas de exoneración que vayan demasiado lejos (por ejemplo: exoneración de responsabilidad en caso de negligencia grave) no suelen ser v lidas,

Vendedor y comprador deben examinar cuidadosamente sus respectivos derechos al redactar las cláusulas del contrato. Es muy importante que las partes examinen las condiciones generales de entrega o compra que vayan a aplicar. Tales condiciones a menudo contienen cláusulas encaminadas sobre todo a proteger al autor de las mismas.

Seguidamente se examinan algunos tipos frecuentes de cláusulas en relación con la falta de cumplimiento del vendedor:



i) En el contrato pueden figurar normas que permitan al vendedor una tolerancia de la calidad permitida de las mercaderías mayor de lo que haría una ley sobre compraventa.

ii) El vendedor puede especificar que la entrega fuera de plazo no constituir  - excepto en circunstancias muy especiales - una transgresión esencial del contrato reduciendo as¡ a un mínimo el derecho del comprador a rescindir aquél.



iii) El vendedor puede excluir en el contrato algunos de los derechos o acciones legales m s usuales en caso de incumplimiento y sólo dejar algunos concretos. Esta cláusula de garantía puede estipular que el comprador sólo podrá  exigir reparación en caso de falta de conformidad y declarar resuelto el contrato únicamente cuando el vendedor no pueda reparar las mercaderías en un plazo razonable o entregar otras en sustitución.

iv) El vendedor puede exonerarse de su obligación de pagar daños y perjuicios mediante la inclusión en el contrato de cláusulas redactadas con amplitud. Estas cláusulas de fuerza mayor suelen ser muy detalladas y pueden ir más allá de lo que resulta razonable. Si los términos de la cláusula son inaceptablemente amplios es probable que no sean considerados válidos por un juez y en tal caso el vendedor no gozar  de m s protección que la ofrecida por el derecho aplicable.

v) Una cláusula menos extrema a este respecto establece muchas veces una atenuación en caso de situación especialmente "onerosa". Tal cláusula se usa a veces para dar al vendedor (o al comprador) un derecho a que el contrato se adapte a nuevas circunstancias cuando sean particularmente onerosas para algunos de ellos. Esas cláusulas son casi siempre difíciles de aplicar en la práctica incluso si la finalidad es comprensible.

vi) El vendedor puede también por contrato limitar sustancialmente la cuantía de los daños y perjuicios pagaderos. Un comprador importante podrá , por otra parte, imponer unas normas de indemnización generosa en caso de entrega fuera de plazo o de entrega de mercaderías que no sean conformes.


Como muchas veces es difícil calcular los daños y perjuicios adecuadamente las partes suelen convenir de antemano una estimación de los daños y perjuicios que se pagar n en caso de incumplimiento del contrato. Una cláusula así que contenga una cantidad determinada o establecida de criterios para calcularla se conoce como cláusula de "daños y perjuicios".


A veces la cantidad que hay que pagar por incumplir el contrato se fija con la única o principal finalidad de inducir al vendedor a cumplir estrictamente sus obligaciones contractuales.


Para lograr esto la cantidad que estipula el contrato en caso de incumplimiento se establece a veces en un nivel que no guarda proporción con los daños y perjuicios que cabría esperar según el derecho aplicable.

Esas "cláusulas penales" no son v lidas en algunos sistemas jurídicos y en casi todos los demás, cuando resultan excesivas, ser n objeto de reducción.



vii) Cuando el comprador advierta incluso antes de la entrega que el vendedor va a incumplir de manera esencial el contrato puede rescindirlo y reclamar daños y perjuicios. Interesa a ambas partes que el comprador en tales circunstancias intente comprar en otra parte mercancías de sustitución.

8) NO ACEPTACION DE LAS MERCADERIAS

8.1) ASPECTOS GENERALES


La no aceptación de las mercaderías significa que el comprador no considera la entrega conforme al contrato. Es un paso importante ya que por lo general supone que el comprador cree que el vendedor ha incumplido gravemente el contrato. Tal incumplimiento puede consistir no sólo en falta de conformidad (en la calidad o en la cantidad o en ambas cosas de las mercaderías) sino también en una entrega fuera de plazo.

Si el comprador tiene motivos para rechazar los bienes puede ejercer su derecho a no aceptarlos antes de la entrega si est  seguro de que no ser n entregados a tiempo o - incluso entregándose en el plazo debido - de que no son de calidad o cantidad especificadas en el contrato, siempre que ese incumplimiento previsto sea suficientemente grave.

Como el comprador tiene que cargar con las consecuencias de cualquier interpretación equivocada de su derecho a rechazar las mercaderías, debe comprobar de antemano su posición en el derecho positivo y en la práctica.

8.2) NO ACEPTACION DE LA TOTALIDAD O DE UNA PARTE


El rechazo normalmente se refiere a todo el envío y no simplemente a una parte de ‚l. Un contrato de compraventa, sin embargo, puede establecer varias entregas y cada una de ellas, si as¡ se acuerda, puede considerarse como un contrato separado. En tal caso, la no aceptación se referir  sólo a la parte correspondiente.

8.3) DERECHOS Y ACCIONES EN CASO DE NO ACEPTACION

El rechazo no equivale por sí sólo a la resolución del contrato. El comprador puede muy bien recurrir a otras medidas de que dispone. La principal es la de exigir el cumplimiento, por ejemplo, mediante la entrega en fecha posterior o la entrega de nuevas mercaderías que sean conformes al contrato, combinado todo ello quizás con una reclamación de daños y perjuicios.


En esos casos debe informar al vendedor inmediatamente de las acciones que est  emprendiendo.

8.4) NOTIFICACION DEL RECHAZO Y OTROS DEBERES DEL COMPRADOR

Es importante que el comprador notifique sin demora al vendedor su no aceptación, una vez recibidas y examinadas las mercaderías, y solicite instrucciones sobre éstas.


Si bien una notificación verbal puede bastar muchas veces, conviene conformarla por escrito. El riesgo respecto de los bienes normalmente es del vendedor cuando se ha hecho una notificación clara, pero si el vendedor no puede encargarse inmediatamente de la custodia de la mercadería el comprador, a pesar de no haberlas aceptado, est  obligado por lo general a custodiarlas por cuenta del vendedor o a devolvérselas.

9) MODELO DE CONTRATO - TIPO PARA LA COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS


El esquema tipo propuesto por las Naciones Unidas contempla los siguientes puntos:

Preámbulo


Personas contratantes, poderes, definiciones, etc.

Condiciones del contrato


1) Objeto del contrato:



Naturaleza, descripción cualitativa y cuantitativa.


2) Vigencia

Obligaciones del vendedor


3) Entrega de la mercadería:



Fecha, transporte, embalaje, certificados diversos, plazos,



fechas de comienzo del plazo.


4) Reserva de dominio


5) Control de conformidad, muestras, modalidades.

6) Cláusulas desperfectos de la garantía, reclamaciones, reparaciones


7) Instrucciones sobre utilización, planos, manuales.

Obligaciones del comprador


8) Modalidades de pago.

Término de pago, lugar del pago.

9) Crédito otorgado.


10) Garantías diversas.

Traspaso de riesgos y de la propiedad


11) Traspaso del riesgo.



Modalidad de entrega, INCOTERMS 1990 o 2000, fuerza mayor.


12) Traspaso de la propiedad.

Servicio de post - venta


13) Garantía



Reparación, mantenimiento.

Precio y modalidad de pago


14) Precio



Pormenores de las prestaciones comprendidas


15) Monedas convertibles.



Moneda de pago.


16) Revisión de precio.


17) Garantía de pago.

Arbitraje


18) Arbitraje, Tribunal competente.



Organos, decisiones.

Otras cláusulas


19) Secreto profesional.


20) Propiedad industrial.


21) Idioma del contrato.


22) Derecho del contrato.


23) Elección de domicilio.


24) Fecha y firmas autenticadas.

Anexos que forman parte integrante del contrato.

B  I  B  L  I  O  G  R  A  F  I  A

* CONVENCION DE LAS NACIONES UNIDAS SOBRE CONTRATOS DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCANCIAS (Documento A/Conf. 97/18, Anexo I)

* ASPECTOS LEGALES DEL COMERCIO EXTERIOR. (Centro de Comercio Internacional UNCTAD/GATT, 1984)

* EL CONTRATO INTERNACIONAL DE COMPRAVENTA, FACTOR CENTRAL EN TODA TRANSACCION COMERCIAL (Michael Rowe, Centro de Comercio Internacional UNCTAD/GATT, Forum de Comercio Internacional N§ 3/1987)

* MANUAL DE DISTRIBUCION FISICA DE LAS MERCANCIAS PARA EXPORTACION, Segundo Volumen. (Centro de Comercio Internacional UNCTAD/GATT, 1988)

* DEFINICION DE LOS TERMINOS Y CONDICIONES DE UN CONTRATO DE IMPORTACION. (Centro de Comercio Internacional UNCTAD/GATT, Forum de Comercio Internacional N§ 3/1990)

* CODIGO DE COMERCIO DE LA REPUBLICA ARGENTINA
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