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Un prerequisito para tomar decisiones fundadas sobre politica comercial es contar con una

teoria empiricamente relevante acerca de las causas que hacen que los paises comercien. Sin embargo,
hasta hace muy poco tiempo, el campo del comercio internacional estaba dominado casi por
completo por la teoria, con muy poca comprobacidn empirica de las predicciones que arrojaban
los modelos. Ademds, las pruebas realizadas inspiraban muy poca confianza en la veracidad de
los modelos, pese a lo cual seguian siendo la base para el andlisis de la politica comercial. La
década de los afios noventa marcé un cambio decisivo en el estudio de los patrones del comercio.
Continuaron apareciendo importantes contribuciones tedricas, especialmente en los trabajos sobre
geografia econdmica. Pero mds relevante asin, ha habido un florecimiento del trabajo empirico.
El progreso en este dmbito ha sido significativo no sélo con respecto a la aplicacion de los modelos
sino también en cuanto a la identificacion de los supuestos que han sido cruciales en anteriores
rechazos de la teoria. Mds avin, ha habido un movimiento del trabajo empirico hacia la comprension
de los tipos de teorias hibridas necesarios para adecuar los datos a dichos modelos. Este "nuevo
comercio empirico” promete dar a luz modelos que proveerdn una base mucho mds sélida para el
andlisis de politicas.

El estudio se concentra en los acontecimientos mds recientes de la investigacidn empirica motivados
por la evolucion de la teoria de comercio. Por lo tanto proporciona un panorama de un proceso
continuo pero atin en pertodo de maduracion. Dada la complejidad de la mayor parte del estudio,
la descripcidn proporciona una guia de los lineamientos de trabajo en la frontera de la profesion
econdmica mds conducente a profundizar en la lectura que a brindar un resumen comprensivo de
los resultados y respuestas definitivos a cuestiones de politica.’

1. EL ANALISIS DEL COMERCIO INTERNACIONAL ES CADA VEZ MAS EMPIRICO

El primer objetivo del campo del comercio internacional es comprender porqué
los paises comercian. Tal descripcion positiva de los origenes del comercio debe preceder al
andlisis de politicas. Un avance fundamental y Gnico del pensamiento acerca de los patro-
nes del comercio dominé la década de los afios ochenta. Es suficientemente importante el
hecho de que Krugman [1990] haya tenido razén al haberlo llamado la "revolucion silen-
ciosa". La competencia imperfecta en los mercados de productos y los retornos crecientes
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en funcién de la escala de produccion hacia tiempo que jugaban algun rol en este campo,
pero no mucho mas que eso. Estos temas existian marginalmente, bordeando lo exético.
Los modelos basados en mercados de bienes perfectamente competitivos y retornos cons-
tantes a la escala constituyeron el nicleo de este campo.? La "nueva teoria del comercio”
de la década de los afios ochenta generd un giro de 180 grados en relacion a ese enfoque.
La competencia imperfecta en los mercados de productos y las tecnologias de retornos
crecientes fueron los elementos unificadores en esta transformacion. Esta situacion llevé a
un andlisis del rol de los oligopolios y de la competencia monopdlica en la determinacién de
los patrones comerciales y la inversion directa, a la investigacion de politicas comerciales
"estratégicas" y, hacia fines de la década, a una teoria que une la investigacién y el desa-
rrollo, las ventajas tecnoldgicas y los patrones comerciales.

En este trabajo se relevaran los principales desarrollos de la década de los afios
noventa en la teoria positiva y el empirismo de los patrones del comercio internacional.* Por
el lado de la teoria, el avance mas importante del periodo se da en una clase de modelos
que constituyen realmente una continuacién de la nueva teoria del comercio. Se trata de la
"nueva geografia econdmica", cuyos principales autores en el campo internacional han
sido Paul Krugman y Anthony Venables. Estos modelos analizan al comercio bajo el su-
puesto de retornos crecientes cuando los costos del comercio segmentan a los mercados.
Tal como se vera més detalladamente a continuacion, estos modelos han demostrado ser,
en términos estrictamente positivos, un alejamiento mas radical de la ortodoxia que los
modelos que lanzaron la revolucién de la nueva teoria del comercio.

Aunque esta afirmacion pueda ser discutible, el desarrollo mas importante de la
década de los afios noventa para comprender los patrones del comercio internacional no
surge de la teoria sino de una ola de nuevos trabajos que intentaban evaluar empiricamen-
te las teorias en competencia. Asi como antes de la década de los afios ochenta, la compe-
tencia imperfecta y los retornos crecientes cumplian un rol marginal en este campo, la
comprobacién empirica practicamente no existia. Habia, desde luego, pioneros en el estu-
dio empirico del comercio tales como Wassily Leontief, Robert Baldwin, Robert Stern, Keith
Maskus y Ed Leamer. Sus trabajos ejercieron una enorme influencia en la agenda de los
investigadores en esta década (y la mayoria de ellos siguen muy activos). Pero el trabajo
empirico continu6 desempefiando un rol muy limitado en este campo. En efecto, Leamer y
Levinsohn [1995] argumentaban que sélo dos resultados empiricos habian alterado funda-
mentalmente la manera de pensar de los economistas con respecto al comercio: la paradoja
de Leontief y la observacién de Grubel-Lloyd acerca de que gran parte del comercio se
realiza intra-industria. Del mismo modo, Krugman [1994] se refirié a la nueva teoria del
comercio como "un enorme emprendimiento teérico con muy poca confirmacién empiri-
ca". Si el objetivo de esta disciplina es comprender los patrones del comercio internacional
en el mundo actual, entonces este giro hacia el trabajo empirico promete ser tan revolucio-
nario como lo fue en su momento la nueva teoria del comercio.

Este estudio analizard tres lineas fundamentales en el andlisis empirico del co-
mercio internacional. La primera se refiere a la abundante literatura reciente sobre el rol
de la dotacién de factores en el intercambio internacional. Una serie de trabajos ha alte-
rado significativamente el panorama, identificando de manera cada vez mas clara el modo
y la magnitud del fracaso de las versiones mas simples de la teoria. Pero estos mismos
trabajos sentaron las bases para la fuerte confirmacion de una versién corregida de la
teoria. Mientras que a fines de la década de los afios ochenta, los lideres de esta disciplina
estaban preparados para aceptar la conclusion de que la dotacion de factores tenia muy



poco que ver, si es que tenia algo, con la mayor parte del comercio -el que se realizaba
dentro de la OCDE (Organizaciéon de Cooperacién y Desarrollo Econdmico)- hoy se esta
gestando una posicion fuertemente contraria. Aunque esto no signifique de ninguna
manera que las economias de escala sean poco importantes en la determinacion de los
patrones del comercio, surge claramente de los trabajos recientes que las diferencias en la
dotacién, aun dentro de la OCDE, son sustanciales y que tienen un efecto sistematico
sobre los patrones del comercio.

La segunda 4rea empirica en importancia que trata este estudio comprende a un
grupo de trabajos relacionados con los determinantes de los patrones de produccion. El
comercio en si mismo es la diferencia entre la produccién y la absorcién. De aqui surge que
una teoria del comercio deberia hacer predicciones acerca de cada uno de estos dos aspec-
tos y no s6lo ocuparse del resultado neto. Este trabajo ha tomado dos caminos. El primero
de ellos se ha limitado a analizar la correlacién de la dotacién de factores con respecto a los
patrones de produccion a través y dentro de los paises. El segundo ha utilizado esta infor-
macién para integrar las teorias de las ventajas comparativas y de la geografia econémica
en un marco comun para su comprobacion empirica. Surgen asi varios mensajes clave.
Claramente, la dotacion de factores dice mucho sobre los patrones de produccién; sin em-
bargo, hay mucho mas alrededor de los patrones de producciéon que la mera dotacion de
factores. La comprobacion de la hipétesis identifica un rol importante tanto para las venta-
jas comparativas como para los retornos crecientes en la determinacion de los patrones de
produccién internacionales (e intra-nacionales).

La tercer area empirica relevante que analiza este estudio se refiere a los limites
de la integracion internacional. Tradicionalmente, los economistas especializados en el co-
mercio internacional han subestimado el rol de los costos del comercio como inhibidores de
la integracion internacional. La "globalizacion", recientemente, se ha convertido en un
concepto central de la definicién de las relaciones internacionales. Pero el grado de globa-
lizaciéon, aunque alto de acuerdo con algunas medidas histéricas, es sorprendentemente
bajo si solo se consideran los costos tradicionales del comercio, es decir, los aranceles y los
costos del transporte. De ahi que esta nueva rama de la literatura haya buscado proveer un
marco empirico dentro del cual se puedan discutir los limites de la integracién internacio-
nal, asi como también desarrollar un estudio analitico y empirico que investigue porqué la
integracion es verdaderamente tan limitada.

En resumen, los trabajos de la década dirigidos hacia la comprension de los patro-
nes del comercio internacional han sido sumamente importantes. Los trabajos sobre geo-
grafia econémica representan una etapa de maduracion de la nueva teoria del comercio,
que la preparara para serias comprobaciones empiricas. Pero, segln la opinién del autor de
este estudio, los trabajos de la década de los afios noventa sobre los patrones del comercio
internacional seran recordados, fundamentalmente, por el "nuevo empirismo comercial".

11, ET COMERCIO Y LA NUEVA GEOGRAFIA ECONOMICA

Uno de los avances tedricos mas movilizadores de los dltimos afios dentro del
campo de la teoria positiva del comercio internacional ha sido la aparicién de modelos de
comercio como parte de la "nueva geografia econémica”. En un plano y en términos for-
males, estos nuevos trabajos pueden parecer una extension trivial de los modelos canéni-
cos de la nueva teoria del comercio. Los Unicos ingredientes nuevos son el agregado de los
costos del comercio y de la dindmica de ajuste ad hoc. Esto es una ilusién. Estos agregados,
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aparentemente pequefios, proporcionan conclusiones muy ricas acerca de la naturaleza de
los patrones del comercio internacional. Esencialmente, los modelos de comercio de la nue-
va geografia econémica se alejan mas radicalmente de los enfoques tradicionales del co-
mercio que la propia nueva teorfa del comercio.?

Existe una buena razén para que los modelos de comercio tradicionales hayan
ignorado, en gran medida, a los costos del comercio. Ello no se debi6 a una conviccién
acerca de que dichos costos fueran pequefios. Mas bien, obedecié a que para la mayoria
de los interrogantes que consideran los modelos de comercio tradicionales, los costos de
comerciar agregan muy poco material de interés analitico. Son como la arena en un mo-
tor: pueden impedir la equiparacién de los precios de los bienes y, por consiguiente, en
aquellos modelos donde esto es relevante, también la de los precios de los factores. Limi-
tan las oportunidades para especializarse, por lo que también reducen el volumen del
comercio. Pero hacen muy poco o nada para modificar los determinantes subyacentes de
los patrones del comercio.

Los costos del comercio funcionan de manera muy diferente en el mundo de la
nueva geografia econdmica. Se puede analizar este tema en varios pasos. Los costos del
comercio segmentan a los mercados, aiin cuando no lo hagan de manera absoluta. Desde
el punto de vista de los consumidores de bienes diferenciados, esta afirmacion significa
que los grandes mercados tendran un indice de precios mas bajo. Esto es importante
directamente para los calculos sobre el bienestar. Para el interés de este trabajo, el punto
importante es que, en la medida en que el factor trabajo sea mévil, el efecto del indice de
precios llevard a que dicho factor quiera concentrarse en los grandes mercados. Esta ten-
dencia puede verse restringida tanto por las limitaciones directas sobre la movilidad de los
trabajadores y los efectos de congestién en el gran mercado como por la productividad
marginal creciente en los sectores competitivos de la regién de la cual emigra el trabajo.
Asi, la mezcla de la dotacion de factores de las regiones se vuelve endégena, desempe-
fiando un rol importante el tamafio del mercado. También surge con claridad de este
andlisis que existe la posibilidad de causalidad circular y de equilibrios multiples, tema que
se tratard mas adelante.

Desde la perspectiva del productor, los costos del comercio introducen dos nue-
vas preocupaciones. La primera se refiere al hecho de que los productores quieren estar
cerca de los consumidores de sus productos. Este fendmeno es conocido como encadena-
miento por demanda o encadenamiento hacia atras. La fuerza de este encadenamiento
aparece como algo sorprendente en la literatura de la nueva geografia econédmica. Krugman
muestra en un experimento ceteris paribus que la demanda inusualmente grande de un
bien en un mercado en particular lleva a la producciéon de ese bien a moverse mas que
proporcionalmente hacia dicho mercado (Krugman [1980]).° Como consecuencia, y en
fuerte contraste con los modelos tradicionales de la ventaja comparativa, la demanda
inusualmente grande de un bien sujeto a economias de escala lleva a un pais a exportar
dicho bien. Krugman llamé a este fendmeno el "efecto mercado interno".
Subsiguientemente, los investigadores empiricos tales como Davis y Weinstein [1996, 1998,
1999] han utilizado este fendmeno como una prueba critica para determinar qué industrias
son del sector de "ventajas comparativas" versus el sector de "la geografia econémica"”.
Més adelante se analizard este tema con mayor detenimiento.

La segunda nueva preocupacion de los productores es el costo del encadena-
miento hacia adelante. La idea clave es que al producir en un gran mercado, se tiene acceso
a una gran variedad de insumos diferenciados sin tener que incurrir en costos de comercio.



En pocas palabras, se parece mucho a la ventaja técnica ricardiana en la produccién. Este
encadenamiento hacia delante, y particularmente el rol del tamafo del mercado en la de-
terminacion de la productividad, no aparece en los modelos tradicionales porque el tamafo
no presenta directamente una restriccién con respecto a la variedad de los bienes produci-
dos en el supuesto de retornos constantes a escala.

Entre las ideas que emergieron con més fuerza de la nueva literatura sobre geo-
grafia econdmica estd la de Venables [1996] que se concentra en los encadenamientos
verticales. Este autor describe un modelo que simultdneamente presenta caracteristicas de
encadenamiento hacia adelante y hacia atras. Los encadenamientos hacia atras llevan a los
productores a instalarse donde la demanda sea mas alta y los encadenamientos hacia ade-
lante los llevan a instalarse donde tengan excelente acceso a insumos diferenciados. Pero
dado que ellos mismos son tanto productores como consumidores de insumos diferencia-
dos, también constituyen la demanda proveyendo encadenamientos hacia atras para otros,
al mismo tiempo que proveen los insumos que constituyen encadenamientos hacia adelan-
te para otros. Nuevamente, existe una circularidad de productores que quieren estar cerca
uno del otro, que podria provocar una gran aglomeracién de actividad manufacturera.
Funcionalmente, la movilidad de la demanda de manufacturas a través de la demanda de
insumos sustituye en los modelos internacionales el rol que juega la movilidad de los facto-
res en los modelos de economia cerrada.

Krugman y Venables [1995] exploran las consecuencias de estas ideas al desa-
rrollar un modelo minimalista con un sector de bienes homogéneos, un sector de bienes
diferenciados caracterizado por tener encadenamientos tanto hacia adelante como hacia
atras, dos paises y un solo factor. La variacion paramétrica explorada es que ocurre a medi-
da que los costos del comercio bajan. A un nivel de costos de comercio muy altos, se da un
equilibrio autarquico simétrico simple. A un nivel un poco més bajo de costos de comercio,
surge la posibilidad, o aun la necesidad, para mantener el equilibrio de que una porcién
grande de la actividad manufacturera se ubique en un pais, dejando al otro subdesarrolla-
do. Esto es asi a pesar que ambos paises sean idénticos estructuralmente. Esta conclusion
tiene implicancias importantes tanto para los patrones del comercio como para el bienestar,
siendo el pais con el ingreso per cdpita méas alto el exportador neto de manufacturas. A
medida que los costos de comercio contintian cayendo, sin embargo, se van disipando las
ventajas derivadas de la ubicacién en el pais mas grande, lo que también lleva alli al dete-
rioro de los salarios. La globalizaciéon provoca primero un proceso de fuerte diferenciacion
para luego converger tanto en patrones de producciéon como en el bienestar.

Davis [1998] plantea interrogantes tanto analiticos como empiricos sobre el pa-
pel del tamafo del mercado en la determinaciéon de la estructura industrial. Esta es una
cuestion importante para los paises que estén considerando integrarse con socios de distin-
tos tamarios. Davis comienza con un modelo tomado de Krugman [1980], con un sector de
bienes homogéneos y otro de bienes diferenciados y dos paises que se distinguen Unica-
mente por su tamafio. El cambio estd en que también asume que los bienes homogéneos
tengan costos comerciales. En el plano analitico, se demuestra que para el caso en que los
costos comerciales sean iguales entre las dos clases de bienes, el efecto mercado interno
desaparece. En el plano empirico, se muestra que la mejor evidencia disponible sugiere que
los costos comerciales para los bienes homogéneos tienden a ser alin méas altos que para los
bienes diferenciados, de manera que también tenderian a eliminar las condiciones que
harian posible el efecto mercado interno. En términos précticos, este resultado sugiere que
los paises pequefios no deberian temer que la integracién con vecinos mas grandes lleve a
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la desindustrializacion. Krugman y Venables [1997] adelantan varias observaciones Uutiles
que surgen de estos resultados. La primera es que el efecto mercado interno puede surgir
nuevamente si los bienes para los que los retornos son constantes se convierten en diferen-
ciados por la ubicacién. La segunda es una advertencia sobre la interpretacion de los resul-
tados empiricos presentados por Davis, que se refieren a los costos comerciales promedio
para las dos clases de bienes. Si algunos bienes homogéneos se comercian a costos muy
bajos, este hecho da cabida para que surja nuevamente el efecto mercado interno.”

Una coleccion de trabajos muy interesantes sobre la nueva geografia econdmica
aparecié como un simposio en la edicién de febrero de 1999 del European Economic Review.
A continuacion se hacen algunas breves referencias sobre los documentos clave. En Baldwin
[1999] se desarrolla un modelo con acumulacién de capital endégeno que, como en Venables
[1996], permite la concentracién de la actividad sin requerir movilidad de los factores.
Tiene la ventaja adicional de una estructura mas simple y extiende los limites de la nueva
geografia econdmica para tener en cuenta a la inversion, al crecimiento y al desempleo. En
Martin y Ottaviano [1999] se da un paso hacia la integracién de la nueva geografia econé-
mica con la literatura sobre el crecimiento basado en la investigacion y el desarrollo. En
Markusen y Venables [1999] se extiende el andlisis al impacto de la IED (inversion extran-
jera directa) sobre los mercados locales. Se hace notar que el andlisis tradicional sugiere que
la competencia en los mercados de productos y factores deberia reducir las ganancias de las
empresas nacionales existentes. Sin embargo, el fortalecimiento de los encadenamientos
hacia adelante a través de la expansion del mercado podria, segtn este andlisis, llevar en
realidad a la creacién de nuevos centros de actividad que antes no podian establecerse.

III. LA TEORIA DE LA DOTACION DE FACTORES ENCUENTRA APOYO EMPIRICO

Uno de los desarrollos mas importantes del andlisis positivo de los patrones de
comercio de la ultima década se refiere al modelo de comercio Heckscher-Ohlin-Vanek
(HOV). El trabajo de Bowen, Leamer y Sveikauskas [1987] (en adelante BLS) jug6 un rol
sumamente importante en los debates sobre los determinantes de los patrones de comer-
cio. En términos intelectuales, une tres periodos. Por una parte, representa la expresién méas
alta de un enfoque méas antiguo del comercio en el cual se daba por supuesto que las
diferencias en la dotacion de factores eran la principal fuerza motriz de los patrones de
comercio y que la premisa de la igualacién del precio de los factores (factor price equaliza-
tion, FPE) no distorsionaria el mundo hasta el punto de hacer que el modelo fuese inutil. El
resultado més sorprendente de este trabajo es que las dotaciones medidas no dan mas
informacion que una moneda tirada a cara o cruz sobre qué servicios de factores importara
o exportard un pais. Quizd extrafiamente, dado su marco analitico, el trabajo también
encaja muy bien con los temas més amplios de la nueva teoria del comercio como conse-
cuencia de que el rechazo aparentemente devastador de la teoria Heckscher-Ohlin-Vanek
dejo una brecha abierta en materia de medicion de los patrones de comercio que la nueva
teoria del comercio delineaba naturalmente. Sin embargo, el trabajo también contiene un
primer paso en la direccién que resulté ser dominante en la Gltima década; es decir, el
esfuerzo para encontrar modificaciones escasas de la teoria que le permitan funcionar. A
pesar de sus mejores esfuerzos, no se logré identificar un modelo que funcionara mejor.

Los proximos hitos reales en esta literatura se encuentran en Trefler [1993, 1995]
quien plantea dos cuestiones clave. La primera continta directamente el trabajo de BLS:
¢Existen modificaciones simples en el espiritu de HOV que permitan que la teoria funcio-



ne? La segunda es mas novedosa, por lo menos dentro del estudio empirico del comercio:
¢son sistemdticas las fallas? Esta dltima, en especial, resulté ser una pregunta extraordina-
riamente fructifera y las respuestas dadas por Trefler son sorprendentes. La regularidad mas
notable que identifica en los datos es la que llama el "misterio del comercio perdido". En
términos simples, el contenido mensurado de factores en el comercio es un orden de mag-
nitud menor que el que podria predecirse sobre la base de los ingresos nacionales y las
dotaciones. Esta caracterizacion de los datos ha sido extraordinariamente util para enfocar
la investigacion subsiguiente en las clases de modificaciones que serian necesarias para
ubicar las piezas del rompecabezas.®

Parecia claro a la luz de BLS que la versién basada en la igualacion pura del precio
de los factores de HOV llevaria a un fracaso completo si fuera aplicada a un espectro
amplio de paises. Esta conclusién dejaba abiertos dos caminos.® Un enfoque consiste en
buscar maneras de eludir el problema mientras se continda trabajando en general dentro
del marco HOV. Este es el camino que se sigue en Davis, Weinstein, Bradford y Shimpo
[1997] (en adelante DWBS). El punto de partida de este trabajo es preguntarse qué pro-
nostica HOV si sélo un subconjunto del mundo comparte FPE, un club FPE. Esta pregunta
tiene una respuesta clara y da la base para comprobaciones siempre que se pueda identifi-
car un club FPE conveniente. Es importante destacar que el énfasis en el equilibrio general
prohibe descartar la informacion sobre el resto del mundo (RDM). Sin embargo, el RDM
debe ser adecuadamente incorporado.

Se eligieron las regiones de Japon como el club FPE. Esta decision tiene varias
ventajas incluyendo la alta calidad y comparabilidad de los datos y la alta plausibilidad de
FPE para las regiones de un mismo pais. Una segunda caracteristica importante de DWBS
es que, mientras el trabajo anterior se concentraba solamente en el contenido de factores
en el comercio, se pudo examinar separadamente las teorias HOV de absorcién y produc-
cién. De esta manera se pudo ver directamente donde podian surgir las fallas en la predic-
cion del contenido de factores, en lugar de tener que basarse en inferencias indirectas.

El trabajo DWBS confirma las fallas de la teoria identificada en trabajos anterio-
res en el caso en el que se asume que el mundo entero comparte FPE. El misterio del
comercio perdido resulta entonces muy evidente. También demuestra, sin embargo, que
cuando se abandona la premisa de FPE universal, restringiéndola tinicamente al club FPE de
regiones japonesas, los resultados mejoran espectacularmente. Las regiones exportan los
servicios de sus factores abundantes y lo hacen aproximadamente en la magnitud correcta.
El misterio del comercio perdido se elimina en gran medida para las regiones de Japon.
Tanto la teoria de la produccién como la de consumo de HOV se desempefian razonable-
mente bien con los datos japoneses. De esa manera surge un primer caso en el que HOV
funciona mientras se considera el problema dentro del equilibrio general del mundo entero.

En Davis y Weinstein [1998] se encara el problema de hacer que HOV funcione
mientras se enfrenta directamente la falla de FPE a nivel internacional. El trabajo previo
sobre una muestra internacional se habia concentrado en dos razones clave para el fracaso
de HOV: (1) los paises usan diferentes técnicas de produccion, siendo las razones posibles
de este hecho las diferencias de eficiencia o la ruptura de la FPE relativa; y (2) la teoria de la
absorcién basada en preferencias idénticas y homotéticas podria estar equivocada. El pun-
to de partida consistio en destacar que mientras las hipdtesis clave para el fracaso de HOV
se referian a la tecnologia y a la absorcién, el trabajo previo s6lo empled una Unica observa-
cién en tecnologia (la de Estados Unidos) y ninguna informacién sobre la absorcion. La
estrategia obvia fue acumular més datos para explorar directamente la naturaleza de esas
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fallas, lo que podria ayudar a seleccionar cudl de las hipotesis en competencia interesa
realmente para tratar de lograr que un HOV corregido funcione.

Para ver los detalles de implementacion se puede consultar a Davis y Weinstein
[1998]; el presente trabajo se concentrard sélo en las conclusiones. En concordancia con la
literatura que trata sobre la productividad comparada de paises, las diferencias de eficiencia
son importantes (por ejemplo, ver Jorgenson y Kuroda [1990]). La falla de la igualacién del
precio de los factores es relevante, atin dentro de la OCDE: los paises que disponen de
capital mas abundante emplean técnicas mas capital intensivas dentro de cada industria.
Los bienes no transables juegan un rol inesperadamente importante, tanto al permitir
inferencias sobre el fracaso de FPE como por el hecho que cuando FPE falla, los bienes no
transables tienden a absorber una gran cantidad de la oferta del factor "excedente" que de
otra manera podria haber estado disponible para la exportacion de servicios de ese factor.
Finalmente, los costos del comercio son relevantes porque reducen la oportunidad para
arbitrar las diferencias en el precio de los factores.

Después de estimar directamente la naturaleza de las diferencias de eficiencia, el
fracaso de FPE y sus implicancias para las técnicas de produccion y el rol de los costos de
comercio en la reduccién de los flujos de comercio, ¢qué tan bien predice el modelo el
comercio de factores neto? Al considerar la respuesta, es conveniente recordar que como
consecuencia del "misterio del comercio perdido", la respuesta encontrada en la literatura
anterior es que el modelo no predice correctamente casi nada. En este caso, aprovechando
la ventaja del nuevo y méds completo conjunto de datos, el comercio de factores medido es
aproximadamente entre un 60% y un 80% del comercio de factores pronosticado. De esa
manera, se resuelve en gran medida el misterio del comercio perdido. Los paises exportan
sus factores abundantes y lo hacen aproximadamente en la magnitud correcta. Con las
correcciones apropiadas, HOV funciona.

Es realmente muy importante que ahora se pueda dar una version de la teoria de
la dotacion de factores que funcione con datos internacionales. Es sorprendente el nimero
reducido de modificaciones que debieron ser introducidas a la teoria original para llegar a
esta posicion. Sin embargo, el mundo que describe, en el que existen grandes diferencias
técnicas, la falla de la FPE auin con ajustes, y en el cual la integracién econdémica estd muy
lejos de ser perfecta, también es un mundo que es mas dificil de representar con un modelo
y en el que es mas dificil emitir enunciados simples y definitivos, ya sea sobre estadisticas
comparadas o sobre el bienestar derivado de una integracién creciente. Uno de los desafios
profesionales mas importantes de los afios venideros serd determinar como este nuevo
enfoque de las relaciones comerciales serd ubicado dentro de la estatica comparativa y las
cuestiones de politica de interés.

1V, HACIA LA COMPRENSION DE LOS PATRONES DE PRODUCCION Y COMERCIO

ESTIMACION DE LOS MODELOS DE VENTAJAS COMPARATIVAS

El comercio es la diferencia entre la produccién y la absorcion. Por lo tanto, una
teoria del comercio presupone una teoria de la localizacién de la produccién y una teoria de
los patrones de absorcion, ademds quiza de su interaccion. En Leamer [1984] se adelant6 un
enfoque basado en la dotacién de factores para explicar los patrones de comercio netos.
Pese a que tuvo bastante éxito, la teoria subyacente da por sentado que la estructura de
dotacion no tiene nada que decir sobre los patrones de consumo después que se han tenido



en cuenta los niveles de ingreso; por lo tanto, todas las variaciones provienen del lado de la
produccion. Aunque hay razones para cuestionar que ésta sea una vision muy precisa de los
patrones de absorcion reales, sugiere que de todas maneras es mejor, en primera instancia,
tratar de considerar separadamente los determinantes de los patrones de produccion.

Entre las principales contribuciones a esta linea de investigacion hay dos trabajos
recientes de Harrigan [1995, 1997]. En el primero utiliza estimaciones de secciones cruza-
das y paneles para investigar los vinculos entre las diferencias de dotacién entre paises y la
estructura de la produccién en una muestra de paises de la OCDE. En el segundo trabajo
toma en cuenta no soélo las influencias Heckscher-Ohlin sobre los patrones de produccion
sino también diferencias ricardianas a nivel de industria.

El mensaje que surge de estos trabajos es decididamente ambiguo para el mode-
lo neoclésico de la produccién. La dotacién de factores es claramente importante. Los fac-
tores son siempre significativos en conjunto y frecuentemente también lo son por separa-
do. El capital y la mano de obra no calificada son fuentes tipicas de ventajas comparativas
para las industrias manufactureras, mientras que la mano de obra calificada solamente lo es
en contadas ocasiones. Cuando se toman en cuenta diferencias tecnolégicas, como se hace
en el segundo trabajo, puede verse que son claramente significativas para los niveles de
produccién sectoriales. Lo malo es que los errores de prondstico son grandes. Aunque los
determinantes neoclésicos de la localizacién de la produccion, representados aqui por los
niveles de dotacion de factores y de tecnologia, son importantes, también resulta claro que
no son los Unicos relevantes.

De esta manera queda abierto un importante interrogante: ;porqué el modelo
se desempefia tan mal para explicar los patrones de produccidn entre paises? Hay un gran
numero potencial de respuestas a esta pregunta. En Harrigan [1997] se explora una posibi-
lidad que trata de determinar si las economias de escala a nivel de un sector industrial,
acompafadas con tecnologias idénticas, pueden introducir mejoras en un modelo de retor-
nos constantes a escala con diferencias ricardianas. Antes de informar sobre los resultados,
es importante hacer notar que las economias de escala a nivel de industria no corresponden
con las economias de escala a nivel de producto que remarcan el tipo de competencia
monopolistica simple en Krugman [1979]. Este ultimo exhibe retornos constantes a nivel
industrial atin si los productos individuales muestran economias de escala. Los resultados
del trabajo de Harrigan son favorables al modelo con retornos constantes a escala y dife-
rencias técnicas entre los paises contra otro modelo con retornos crecientes a nivel indus-
trial y tecnologias comunes. Al menos en primera instancia, estos resultados indicarian que
agregar las economias de escala a nivel industrial no afectard significativamente la capaci-
dad de los modelos para predecir la localizacion de la produccion.

En Bernstein y Weinstein [1998] se sigue una estrategia de investigacién alter-
nativa. El punto de partida es un resultado tomado de Davis et al. [1997] en el sentido que
el modelo Heckscher-Ohlin-Vanek funciona bien cuando el conjunto FPE se restringe a las
regiones de Japdn pero no cuando comprende al mundo entero. En ese trabajo se exami-
na la capacidad de predecir la localizacién de la produccién segun la dotacién de factores
en las regiones de Japon en comparacién con un conjunto mas grande de paises. Lo sor-
prendente es que las regresiones del tipo Leamer [1984] tienen una proporcion mucho
mas grande de errores de prondstico de la produccién en regiones de Japén que en los
paises del mundo, a pesar del hecho de que una tecnologia comun es mucho mas plausi-
ble para las regiones japonesas que para una muestra mas amplia de paises. ;Cudl es la
interpretacion que hacen Bernstein y Weinstein de estos resultados sorprendentes? En

77



78

primer lugar, se destaca que el modelo calza significativamente mejor para los sectores de
bienes no transables que para los transables en ambas muestras. Para hacer lugar a estos
hechos se sugiere un modelo en el que existe un gran nimero de bienes y un pequefio
numero de factores productivos. Se sabe, sobre la base de la teoria del equilibrio general,
que en un mundo sin friccién esta situacion llevaria a la indeterminacién de la localizacién
de la produccién. Cuando existen altos costos del comercio, ya sea porque los bienes son
no transables o porque se trata de comercio internacional mas que interregional, el grado
de indeterminacion se reduce. En el caso bajo consideracion, los altos costos del comercio
entre paises ayudan a hacer que los patrones de produccion sean determinables y, por lo
tanto, contribuyen a predecir los niveles de produccién con un alcance suficiente que
resuelve el problema representado por el hecho de que muy probablemente las tecnolo-
gias internacionales no sean comunes.

VENTAJAS COMPARATIVAS VERSUS GEOGRAFIA ECONOMICA

Hay dos teorias principales para explicar porqué los paises comercian: ventajas
comparativas y retornos crecientes. A medida que la teoria de retornos crecientes empezé
a recibir mas atenciéon, como en Krugman [1979] y Lancaster [1980], la primera cuestion
que se presento consistié en determinar si seria posible integrar las dos perspectivas. Esto se
hizo brillantemente en Helpman [1981], Krugman [1980] y Helpman y Krugman [1985].
En particular, este ultimo trabajo mostré que los descubrimientos bésicos sobre patrones de
comercio se mantenian al ser probados frente a una gran variedad de estructuras de merca-
do de competencia imperfecta, incluyendo competencia monopolistica, oligopolio con ac-
ceso libre y mercados disputables.

Sin embargo, la fuerza de esta correlacion a través de una variedad de estructu-
ras de mercado se convirtié en si misma en una cuestién controvertida porque hizo surgir la
posibilidad de que los patrones de comercio especificos interesantes se debieran a un fené-
meno mas profundo: la especializacién. Esta postura fue adoptada por Davis [1995, 19971
y por Deardorff [1995] quienes sefialaron que distintos aspectos de los patrones de comer-
cio, tales como una gran porcién del comercio intraindustrial, una gran parte del comercio
Norte-Norte, y el hecho de que calzara bien con la ecuacién de la gravedad, podian ser
todos explicados dentro de los modelos tradicionales de ventajas comparativas.

Vale la pena recalcar que el hecho de que los modelos tradicionales puedan ex-
plicar estos fenémenos no implica que realmente sean los modelos que generan la informa-
cién. Pero si significa que si se espera separar los modelos, es necesario concentrarse en las
caracteristicas que verdaderamente los distinguen. Es dificil hacerlo con respecto a la pri-
mera ronda de modelos de la nueva teoria positiva del comercio, porque lo Unico que
hacen las economias de escala en esos modelos es forzar la especializacién, la que podria
ser el resultado de las otras fuerzas mencionadas.

Un enfoque para probar las hipétesis es dejar de lado los modelos mas simples
de la nueva teoria del comercio para avanzar a una clase ubicada dentro de lo que hoy se
llama la "nueva geografia econdémica".’”® Un modelo contenido en Krugman [1980], a
pesar que coincide en el tiempo con el comienzo de la nueva teoria del comercio, constitu-
ye, por su enfoque analitico, la fundacion del nuevo trabajo sobre geografia. El agregado
clave al modelo de la nueva teoria del comercio que se incorpora en ese trabajo son los
costos del comercio. Krugman sostuvo que este marco proporciona un contraste claro en-
tre los modelos basados en las ventajas comparativas y aquéllos que se fundan en los
retornos crecientes. En un modelo de ventajas comparativas, la demanda inusitadamente



fuerte por un bien en un pais hace que ese pais importe ese bien. Cuando existen econo-
mias de escala, sin embargo, la decisidén de localizacién no es trivial. Los productores quie-
ren ubicarse cerca de las fuentes de demanda inusitadamente fuertes para reducir los cos-
tos del comercio. El resultado de este efecto es, de hecho, una magnificacion de la propia
desviaciéon de demanda, llevando a los paises que tienen demanda inusitadamente fuerte a
convertirse en exportadores de un bien, mientras todo lo demaés sea igual.

El enfoque consistente en distinguir las ventajas comparativas de los retornos
crecientes se implement6 empiricamente en Davis y Weinstein [1996, 1998, 1999]. El pri-
mero y el Gltimo consideran especificaciones alternativas basadas en datos de la OCDE
mientras que el segundo considera la misma cuestion basandose en datos regionales japo-
neses. La ecuacion aplicada a la estimacién aumenta la teoria de la localizacién de la pro-
duccion de Heckscher-Ohlin con una variable que refleja los componentes idiosincraticos
de la demanda. Si la industria bajo consideracion es una industria con ventaja comparativa,
la respuesta de produccion a la demanda idiosincratica serd menor que uno a uno. Por el
contrario, si se trata de un sector de la geografia econémica, la preferencia de localizacion
lleva a los productores a responder a la demanda idiosincratica en una relacién mayor que
uno a uno. Los resultados indican que tanto las ventajas comparativas como los retornos
crecientes desempefian un papel en la determinacién de la localizacion de la produccion.
Mientras que los resultados no son estrictamente comparables, como consecuencia de di-
ferentes divisiones de la produccién dentro de los datos regionales de Japéon y de la OCDE,
hay cierta evidencia de que ambos conjuntos de datos identifican tipos de industrias simila-
res a aquéllas para las cuales los retornos crecientes son relevantes.

EL MODELO DE GRAVEDAD Y LOS DETERMINANTES DEL COMERCIO

El modelo de gravedad del comercio sostiene que el volumen del comercio bila-
teral es proporcional al producto del ingreso de dos paises e inversamente proporcional a la
distancia entre ellos. Este modelo empirico fue durante mucho tiempo considerado un huér-
fano tedrico. Por lo tanto, un argumento importante de venta de los modelos de compe-
tencia monopolistica de la nueva teoria del comercio es que proveen una racionalizacion
sumamente simple de esta relacién empirica. Helpman [1984] ofrecié una implementacion
tedrica y empirica pionera que él mismo interpreté como fundamento general del marco de
competencia monopolistica.

En la tltima década ha habido una exploracién continuada de los limites tedricos
entre los modelos de ventajas comparativas versus los modelos de economias de escala.
Esta discusion ha involucrado a trabajos de Davis [1995, 1997], Deardorff [1995], y Trefler
[1998]. El trabajo de Deardorff, en especial, sefiala que el modelo de gravedad puede
surgir de una variedad muy amplia de modelos analiticos que dan lugar a un alto grado de
especializacion. En Feenstra, Markusen y Rose [1998] se da un paso mas adelante mostran-
do que el modelo de gravedad puede surgir ain en un modelo de oligopolio referente al
dumping reciproco de bienes homogéneos. En el lapso de poco més de una década, el
modelo de gravedad pasé de ser un huérfano tedrico a ser objeto de varios reclamos de
competencia sobre su paternidad. Dados los reclamos que compiten sobre cudl de los mo-
delos realmente explica la relacién de gravedad, la primera cuestion es determinar si el
modelo empirico puede ser usado para obtener informacién sobre las fuentes del comercio.
En Hummels y Levinshon [1995] se suministra un primer enfoque. El razonamiento fue que
si las economias de escala y la diferenciacion de productos asociadas a los productos finales
de alto valor agregado era la base de la relacion de gravedad, entonces la ecuacion de
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gravedad deberia funcionar bien para un conjunto de paises ricos para los cuales la factibilidad
de esta estructura de mercado ex ante es mayor, mas que para un conjunto alternativo de
paises relativamente mas pobres. En general, su descubrimiento fue que el modelo de gra-
vedad funciona muy bien para ambos conjuntos de paises, lo que tendié a debilitar las
afirmaciones de que el calce excelente de las ecuaciones de gravedad constituia evidencia
empirica a favor del modelo de competencia monopolistica.

En Feenstra et al. [1998] se explotan estos resultados teéricos para desarrollar
una estrategia empirica muy novedosa. Se hace notar que, aunque varios modelos pueden
dar lugar a ecuaciones del tipo de gravedad, no todas las implicancias de los modelos son
las mismas. En especial, se analiza el contraste de la relacién entre el PBI y las exportacio-
nes, por un lado, en los modelos de gravedad basados en la competencia monopolistica,
versus el dumping reciproco. Mediante la division empirica contenida en Rauch [1999]
para clasificar bienes como diferenciados u homogéneos, se demuestra que los primeros,
tanto analitica como empiricamente, tienen una elasticidad-ingreso de las exportaciones
mas alta, dando lugar al efecto mercado interno en los bienes diferenciados y un efecto
mercado interno inverso en los bienes homogéneos.!" Este resultado sugiere que el éxito de
la ecuacion de gravedad necesariamente exige una teoria compuesta apropiada para los
respectivos tipos de bienes.

V. ;CUAN ANCHA ES LA FRONTERA?

La teoria del comercio internacional parte de la premisa de que las fronteras son
importantes. Tradicionalmente, sin embargo, se ha puesto énfasis en el hecho que las fron-
teras son mas importantes para el movimiento de factores que para el de bienes. En ese
sentido, una larga tradicion en comercio internacional ha excluido totalmente el costo de
comerciar bienes a través de las fronteras, al mismo tiempo que trataba al movimiento de
factores como prohibitivamente costoso." La historia nos ensefia que ha habido episodios
importantes de tremendos movimientos de factores (Hatton y Williamson [1998]). Hasta
una fecha reciente, sin embargo, se habia prestado comparativamente muy poca atencién
en la literatura analitica y empirica a la naturaleza y la magnitud de las barreras al comercio
(O'Rourke y Williamson [1999]).

Estos interrogantes positivos sobre el papel de las barreras al comercio se en-
cuentran en el mismo corazén de numerosas cuestiones empiricas, analiticas y de politica
cuya importancia es de primer orden. En una época en la cual la palabra "globalizaciéon"
esta de moda, es importante tener en claro cuan integrados son, o probablemente lleguen
a ser, los mercados internacionales. En un periodo en el cual los acuerdos comerciales regio-
nales son vistos algunas veces como la fusién de economias, es util observar cuén pro-
fundamente integrados han llegado a estar paises soberanos aparentemente cercanos, o
aun economias nacionales. El grado de integracion internacional o segmentaciéon de los
mercados es también importante para pensar sobre una miriada de cuestiones de politica,
tales como la necesidad o el uso de politicas de competencia global o las implicancias de los
tipos de cambio sobre el ingreso y el empleo. De la misma manera, es importante pensar
seriamente sobre la clase de cuestiones de localizacién que constituye el ntcleo del trabajo
reciente sobre geografia econémica.

Para poder determinar la importancia de las fronteras sobre el volumen del co-
mercio, se requiere una metodologia para establecer el escenario contrafactual que consis-
te en preguntarse cuanto comercio tendria lugar si la frontera no existiera, compardndose



esta cifra con los flujos de comercio computados. Una contribucién importante se hace en
McCallum [1995]. El punto de partida es el llamado modelo de gravedad del comercio,
cuya version simple sostiene que el volumen de comercio entre dos localidades serd propor-
cional al producto de los ingresos e inversamente proporcional a la distancia entre ellas. La
vision de McCallum consistié en aplicar este modelo a embarques desde provincias cana-
dienses a otras provincias dentro de Canadd, asi como también a través de la frontera hacia
Estados Unidos. Para apreciar los resultados, es importante reconocer que las barreras fron-
terizas visibles entre Estados Unidos y Canadd eran, en la mayor parte de los casos, muy
bajas aun antes de la celebracion del Acuerdo de Libre Comercio Canada-Estados Unidos,
siendo el arancel tipico de unos pocos puntos porcentuales.

Los hallazgos de McCallum son muy sorprendentes. Las provincias canadienses
comercian entre ellas mas de veinte veces mas intensamente que con estados de Estados
Unidos de un tamafo similar y ubicados a distancias comparables. Aun haciendo ajustes
para contemplar las diferencias reales en tamafos y distancias relativas, el comercio provin-
cial con los estados de Estados Unidos deberia ser diez veces mayor que el comercio
interprovincial. El comercio real entre provincias canadienses es de hecho igual en magni-
tud a su comercio con los estados de Estados Unidos. Estos resultados proporcionan una
evidencia muy contundente de que las fronteras nacionales son importantes para determi-
nar el volumen del comercio.

En Wei [1996] se extiende el enfoque de McCallum al considerarse el grado con
el cual los paises comercian "demasiado" dentro de cada pais mas que entre paises. Tam-
bién se usa un marco de gravedad como especificacion central. La innovacién consiste en
proporcionar una linea de base para la distancia interna dentro de un pais; es decir, cuén
lejos en términos de gravedad estd un pais de si mismo. Una vez hecho esto, la absorcién
que un pais hace de sus propios bienes puede tratarse como un punto adicional de datos,
atribuyendo a un pais simulado el comercio incremental que surge de comerciar consigo
mismo. También, siguiendo a Deardorff [1998], Wei introduce una variable cuyo propésito
es corregir la "lejania" de un pais bajo la premisa que su comercio con otro pais serd mayor,
manteniéndose fijos los ingresos y la distancia, cuando estd ubicado en una posicion mas
lejana de socios comerciales alternativos.

En Helliwell [1998] se ha hecho més que en ningun otro trabajo para comprobar
la solidez de estos resultados, en el cual se estima que el efecto frontera representa para los
paises de la OCDE aproximadamente un factor de diez, aunque es menor para los paises
que integran un bloque comercial. Las estimaciones que incluyen a paises en desarrollo
encontraron efectos equivalentes a factores de hasta cien. Helliwell efectu6 dos importan-
tes advertencias en la interpretacion de estos resultados. La primera es que los efectos son
sensibles a la medida que se use para determinar la distancia interna, lo que sugiere el valor
que podria tener la investigacion adicional para hacer que estas medidas sean mas precisas,
tedrica y empiricamente. En segundo lugar, algunas de las presunciones sobre similitud de
preferencias subyacentes a las regresiones de gravedad pueden ser particularmente inade-
cuadas cuando se aplican a paises en desarrollo, ya que pueden mostrar una tendencia a
exagerar la magnitud del efecto frontera. Helliwell también presenta pruebas de que la
integracion regional, tanto en América del Norte como en Europa, puede haber reducido
significativamente la magnitud del efecto frontera.

Los estudios de McCallum, Helliwell y Wei demuestran la existencia del efecto
frontera. Sin embargo, alin quedan dos cuestiones claves relacionadas. ¢Porqué surge el
efecto frontera y cuél es el costo involucrado en términos de bienestar? Estos interrogantes
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pueden ser analizados desde una variedad de perspectivas. Un enfoque consiste en estu-
diarlo estrictamente en el marco del enfoque de gravedad dentro del cual se han derivado
las estimaciones. De esta manera se determina que los volumenes del comercio perdido
realmente reflejan dos factores: la magnitud de las barreras y la elasticidad de sustitucion
entre la produccion local y la importada. Los bajos volimenes de comercio internacional
podrian reflejar la existencia de barreras altas en la frontera, en cuyo caso existen muchas
mas posibilidades de grandes efectos sobre el bienestar. O podrian simplemente reflejar la
interaccion entre barreras relativamente bajas con altas elasticidades de sustitucion. Adn si
las barreras fueran altas, su existencia podria ser el resultado de politicas cuya remocién
mejoraria la eficiencia o los costos reales de transaccion que quizé estén asociados con
diferencias en los patrones de las redes de negocios, las normas compartidas, el sistema
legal, etc. Por lo tanto, auin si las barreras fronterizas fueran altas, se necesitaria mas preci-
sion sobre su naturaleza para hacer evaluaciones sobre el impacto probable sobre el bienes-
tar. Un enfoque muy interesante sobre esta cuestion es el que se aplica en Rauch [1999] y
se discute atin mas en Helliwell [1998]. Este enfoque pone énfasis en el rol que desempe-
fian las redes de contactos de negocios en la facilitacion del flujo de informacion sobre los
productos que es vital para comprometerse en el comercio. Rauch empieza dividiendo los
bienes en tres grupos: aquéllos que se comercian en un mercado organizado; los que no se
comercian de esa manera pero para los cuales existe un precio de referencia en las publica-
ciones referentes a ese sector de la industria; y los bienes diferenciados puros para los
cuales no existen precios de referencia. Por lo tanto, estos grupos cubren un espectro que
va de los bienes homogéneos puros a los que son diferenciados puros. La premisa de la que
parte el enfoque de Rauch, por lo tanto, es que los contactos de negocios, aqui sustituidos
por la proximidad, y el lenguaje comun o los lazos coloniales, tendran mayor importancia
para los bienes mas diferenciados. Helliwell postula esta conclusién como una explicacion
potencial importante para la existencia del efecto frontera. Dada la plausibilidad ex ante de
la hipotesis de Rauch, llama la atencion la dificultad, que surge de ese trabajo, para probar
esta importancia de manera cuantitativa.

En Evans [1999] se continla analizando la cuestion del rol que pueden desempe-
fiar, en la existencia del efecto frontera, la diferenciacion de los productos y la necesidad de
contactos de negocios sélidos que esta diferenciacion trae aparejada. Su enfoque consiste
en concentrarse en las caracteristicas de la industria que indican diferenciacién de produc-
tos. Las caracteristicas incluyen la porcion de comercio intraindustria, un indice derivado de
Rauch [1999], la relacion entre la investigacion y el desarrollo y las ventas, y la relacién
entre la publicidad y las ventas. Sorprendentemente, las estimaciones indican regularmente
que la diferenciacién de productos tiende a reducir la magnitud del efecto frontera. Se
obtienen resultados similares cuando se emplean otros indicadores del costo de la informa-
cién, tales como si los productos son hechos a pedido, la frecuencia de los pedidos de
mantenimiento, y si se trata de compras importantes o no frecuentes. Los datos regular-
mente muestran que el efecto frontera es mas fuerte dentro de las categorias de bienes
homogéneos. La autora también se pregunta si las barreras observadas, combinadas con
elecciones razonables de elasticidades de sustitucion entre bienes nacionales y extranjeros,
tienen probabilidades de explicar la magnitud del efecto frontera. La respuesta corta es
"no". Mientras las barreras varian mucho de una industria a otra, es frecuente encontrar
un rango de barreras implicitas que va del 60% al 100%.

¢Cuéles son las barreras que hacen que las fronteras nacionales tengan tanta
importancia? ¢Puede creerse que esas barreras sean tan altas? ¢Si asi fueran, como se



pueden identificar los verdaderos costos involucrados? ; Pueden esos costos ser reducidos a
través de medidas de politica? ¢Son grandes los efectos sobre el bienestar? ;O es esta
aparente pequefiez del comercio a través de las fronteras una ilusiéon basada en un marco
analitico inadecuado? Estas son dreas muy importantes para la investigacion futura. Por lo
menos hasta el momento, no parece que las redes de negocios vayan a ser una panacea.
Hummels [1999a, 1999b] realiza un trabajo importante para comprobar el nivel y la evolu-
cién de los costos de embarque reales a través del tiempo, pero no parece probable que
esta investigacion brinde una explicacién completa del efecto frontera. Un enfoque basado
en la localizacion puede ser prometedor. Lo importante para cada uno de estos enfoques es
que no sélo se desarrolle una explicaciéon analitica que funcione, sino que también se deter-
mine como esa explicacion puede ser implementada empiricamente de manera convincen-
te. Las respuestas probablemente sean muy importantes para la teoria de la localizacién y la
integracion regional, asi como para las preguntas mas simples referidas a los factores que
determinan los patrones de comercio.'

VI. CONCLUSIONES

Los trabajos de la década de los afios noventa en busca de la comprensién de los
patrones del comercio internacional no tienen un gran tema tnico en comun, como ocurrié
en la década anterior. En el plano tedrico, el desarrollo més importante es la elaboracion de
temas que surgieron por primera vez directamente dentro de la nueva teoria del comercio.
El desarrollo més prometedor de esta década es un esfuerzo sostenido para unir a la teoria
con el empirismo de manera de identificar modelos compuestos que puedan describir con
éxito las principales caracteristicas de los patrones del comercio internacional. La década
comenz6 con algunos fracasos espectaculares en el intento de hacer coincidir la teoria y los
datos. Ese periodo finaliza con algunos éxitos notables. Existen razones categoéricas para
creer que este esfuerzo para hacer coincidir la teoria con los datos continuard a través de la
préoxima década y ayudard a seleccionar entre la mirfada de modelos teéricos a aquéllos
que realmente sirvan para comprender los patrones del comercio internacional.
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Notas

' Aeste estudio se suma un importante trabajo que cubre los dltimos veinte afios de
investigacién en Comercio Internacional elaborado por Helpman [1998] el cual podria ser
util para una mejor comprension de la resefia elaborada en este articulo.

2 Valela pena sefalar que hay importantes excepciones. El trabajo de Bhagwati [1969]
sobre la no equivalencia de los aranceles y las cuotas bajo monopolio es un caso que sirve
de ejemplo. Méas aln, una gran cantidad de trabajos, tal como el de Brecher [1974], se
habia llevado a cabo concentrando la atencién en las imperfecciones de los mercados de
factores.

3 Eltrazado de un limite preciso entre periodos nunca podra ser exacto. Para los fines
de este estudio, el autor considera que los temas tratados en profundidad en la excelente
seleccion de trabajos realizada por Grossman [1992], representan a la "nueva teoria del
comercio” de los afios ochenta. Helpman y Krugman [1985] escribieron la monografia
clasica sobre la nueva teoria comercial estatica. Grossman y Helpman [1992] hacen una
sintesis y una exposicién magistral de los trabajos sobre innovacion y crecimiento; un estudio
mas compacto sobre el mismo material aparece en Grossman y Helpman [1995].

4 La concentracién en los determinantes de los patrones del comercio internacional
excluye otras tres dreas fundamentales de los trabajos llevados a cabo en la década de los
afos noventa: (1) La economia politica de la politica comercial; (2) El regionalismo versus el
multilateralismo; (3) El comercio y la distribucién de los ingresos. Los dos primeros se analizan
en Grossman y Rogoff [1995], y el tltimo se discute en un simposio en el Journal of Economic
Perspectives, en 1995.

> Loslectores interesados en una introduccién sobre muchas de las ideas clave pueden
consultar a Krugman [1991]. Ottaviano y Puga [1997] proporcionan un estudio més
sistematico de temas clave. Un tratamiento del estilo de libro de texto aparece en The
Spatial Economy, de Masahisa Fujita, Paul R. Krugman y Anthony J. Venables [1999].

¢ La ubicacion en el tiempo del trabajo de Krugman lo acerca al principio de la nueva
teoria del comercio. Sin embargo, su contenido lo distingue de manera significativa de la
perspectiva analitica dominante de la nueva teoria del comercio, ubicAndolo mas bien como
un antecedente de la nueva geografia econémica.

7 Elarticulo original de Davis contenia otra advertencia al interpretar los resultados. Si
los encadenamientos hacia adelante del tipo enfatizado en Venables [1996] fueran
importantes empiricamente, el efecto mercado interno puede todavia resurgir a medida
que las ventajas ricardianas, en su forma reducida, de instalar la industria manufacturera en
los mercados grandes superan la inercia de un comercio costoso de productos homogéneos.
Esta advertencia recalca la importancia de avanzar en el trabajo empirico relacionado con la
nueva geografia econdmica.

8 Para un andlisis mas completo de la metodologia y de las conclusiones de Trefler, ver
el estudio de Helpman [1999] y las referencias que contiene.



°  En DeBaere [1928] y en Hakura [1997] se aplica una tercera estrategia, basada en el
andlisis bilateral de la diferencia entre las exportaciones de factores netas pronosticadas.
Este enfoque tiene algunas ventajas pero también la principal desventaja potencial de dejar
de lado discrepancias sisteméticas de los datos con la prediccién tedrica subyacente.

10 El presente trabajo se ha concentrado en la comprobacién de teorias alternativas.

Un estudio muy valioso que procura, en cambio, estimar directamente los pardmetros de
un modelo de la geografia econémica es Hanson [1998].

" Una estrategia alternativa puede encontrarse en Evenett y Keller [1998].

2 Por ejemplo, Samuelson [1949].

3 La extension de la integracion de los mercados de productos también ha sido

examinada desde el punto de vista del precio, como en Goldberg y Knetter [19971].
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